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前言

犹太民族是一个古老的民族，有着悠久的历史。
早在公元前1200年前后，海上民族非利士人侵入巴勒斯坦沿海地区，建立了加沙、阿什多德等小城。
以色列人和犹太人同非利士人进行了艰苦的斗争，正是在这场斗争中，以色列一犹太国家逐渐形成。
但是，犹太民族是一个多灾多难的民族，经过几个世纪的艰难流徙，犹太人几乎遍布世界各地。
    在时间上，犹太民族保持了几千年的传统；在空间上，他们同呼吸、共命运，保全着自己的民族，
进行着创造性的活动。
犹太人是世界上最聪明、最神秘、最富有的人。
他们勤奋上进，创造了不可估量的商业价值。
人类在商业领域取得的辉煌成就，与犹太人的贡献密不可分。
    在悠久的历史中，犹太人被奴役、被歧视、被迫害、被迫流浪异乡，但他们自己民族的历史几乎从
未间断过。
他们曾长时间地没有国家，没有政府，没有权力，没有地位，但他们总能凭借自己神奇的智慧，获得
巨大的财富。
灾难来临时，金钱和财富会离开他们，但他们会凭借自己掌握的知识而成为金钱的主人。
    有着数千年历史的犹太民族，虽然曾经长时间地流落异乡，没有给人类留下太多特别值得骄傲的宫
殿和建筑，但却给人类留下了永恒的智慧，并把他们的知识与智慧完美地运用到教育、商业、生活当
中。
而犹太商人以其独特的经营技巧，摘取了“世界第一商人”的桂冠，他们在其他领域的成就也让世人
刮目相看。
他们的经营理念，他们的处世哲学，他们的财富观念更是引起人们的极大关注。
《塔木德》就凝结了犹太人创业与致富的智慧。
多少年来，不知有多少人对它顶礼膜拜，智慧的人从中受到启发，得到启迪，在人生的道路上也会走
得更远，人生的境界也会更高。
    土地不能带走，智慧却可以带到任何地方，而且谁也不能抢走它。
没有什么比智慧更重要的了。
犹太人最叫人敬佩的无遗就是他们的宝贵的智慧。
犹太人的智慧永远是一个说不尽的话题，并且会给在财富路上积极进取的人们以有益的启示。
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内容概要

　　犹太民族是一个古老的民族，有着悠久的历史。
人类在商业领域取得的辉煌成就，与犹太人的贡献密不可分。
犹太人最叫人敬佩的无疑就是他们的宝贵的智慧。
犹太人的智慧永远是一个说不尽的话题，会给在财富路上积极进取的人们以有益的启示。
《塔木德：犹太人的创业与致富圣经》就凝结了犹太人创业与致富的智慧，值得所有人阅读。
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章节摘录

学识渊博的商人才能成功    知识和金钱是成正比的，只有掌握了更多的知识，才能在财富的王国里自
由驰骋。
    在中国人的眼里，“学识渊博”使人联想到目光深邃、风度翩翩、气宇轩昂的大智者、大学者，而
绝非商人，提及商人，只能冠以势利、市侩、满身铜臭等字眼，令人嗤之以鼻。
    随着时代的变化，中国人的观念也不断发生变化。
改革开放以后，形成了一股经商潮。
大教授、小店员纷纷下海从商。
“商人”一词成为热门词汇，但是人们始终认为商人只要有钱，有知识无知识都无所谓。
中国人就把商人和知识隔离开来了，也就是说，中国人经过千百年历史，终于开始重视商人。
但对商人的崇拜，只是局限于对金钱盲目崇拜的一种形式。
至于商人应具备哪些素质，什么样的商人才能赚取更多的钱？
他们对这些漠不关心。
    单从这一点上来看，犹太人要比中国走在前面，他们首先把金钱和知识联系起来，认为商人同样要
学识渊博。
    与犹太人接触，你很快就会发现，犹太人的知识相当丰富。
犹太人很健谈，而且涉及各个方面，大到世界政治、人类生存，小到节假日消遣；长到世界历史、民
族历史，短到近期的体育新闻。
无论是经济、政治、法律、历史，还是生活小细节，他们都能滔滔不绝，谈得头头是道。
    正因为用丰富的知识武装了头脑，犹太人的经商才有了底气，有了成功的可能。
在他们的眼里，知识和金钱是成正比的。
只有掌握了更多的知识特别是业务知识，在商业活动中才不会走弯路，才能先到达目的地，也才能更
快地赚更多的钱。
    犹太商人认为一个商人拥有各方面的丰富知识，是商人的基本素质，是在生意场上能赚钱的根本保
证。
因为拥有丰富的学识，视野就变得开拓，而有一个广阔的视野对商人们形成正确判断起着至关重要的
作用。
在犹太人看来，一个仅能从一个角度观察事物的人，不但不配作商人，甚至不能算个完整的人。
    犹太商人不但要求自己要不断地学习、学习、再学习，而且也要求别人要多学习。
他们绝不和见闻狭隘、学识浅陋、品行粗俗的人为伍。
与这些人来往，可能会给自己带来一些眼前的利益，但却使自己在犹太商人群体中的信誉大受影响，
得到负面评价。
相反，多结交学识渊博的朋友，不但可以相互得益，还能提高自己的信誉，有利于自己事业的发展。
    一个犹太钻石商曾这样问他的合作人：“你知道大西洋底部都有哪些特殊鱼类吗？
”钻石与大西洋的鱼类似乎风马牛不相及，犹太人为何问这样不相干的问题？
    在犹太人的思维中他们认为一个钻石商人需要的是一个丰富的头脑，假如他连“大西洋有哪些鱼类
”这样生僻的问题都能了如指掌，那他对钻石业务知识的了解就不可能不透彻，同这样的商人合作准
赚钱。
    下面我们就以经营钻石为例，谈一谈商人学识渊博的重要性。
    钻石是一种昂贵的商品，也是属于“女人”的商品，按犹太人的经商法来说，钻石是一种很赚钱的
商品。
    可是在日本，许多商场都摆设了琳琅满目的钻石制品，但生意始终冷冷清清。
是不是犹太人的经商法失灵了呢？
    犹太人的经商法从不会失灵，生意失败的原因却仅仅是经商者由犹太人变成日本人或其他国人。
因为这些经营者只是简单模仿了犹太商人成功的经历，而没有掌握其背后的丰富知识。
    商人要学识渊博，这是犹太人提出的口号，同时也是他们的经商法则。
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学识渊博不仅提高商人的判断力，还可以增加他的修养和风度。
一个有涵养的人和一个俗不可耐的人，分别去应酬同一宗生意，成功必定属于前者。
    钻石是贵族商品，顾客一般都是社会上层人士，假如是一个学识渊博的商人，他除了了解自己商品
以外，还了解自己商品所针对的顾客的心理，尽力满足顾客的需要，必要时还会客气而又不失风度地
与顾客周旋，取得顾客的信任与重视，这样生意就成功了一半。
相反的，假如是一个见闻狭窄，学识粗浅的商人，他既不懂得怎样设置排场，创造气氛，也不知道怎
么招揽顾客，更不知道怎样树立自己的信誉，衣饰粗俗、满口粗话，就不会得到顾客的认可。
    也许，有的人仍不明白，钻石和学识渊博到底能搭上多少关系？
成功钻石商到底应具备哪些条件？
    有个日本商人，他对犹太商人的经商方式掌握得很好，并取得了贩卖女士手提包的成功，在经营服
饰品贸易中立住了脚跟。
他想进一步扩大营业范围，并想涉足钻石生意，为了避免遭受前人一样的失败命运，这个日本商拜访
了当时有名的世界钻石大王玛索巴氏，向他请教。
    “钻石生意要取得成功究竟必须具备哪些条件？
”    玛索巴氏毫不客气地回答他：    “要想成为钻石商人，必须事先拟好一个一百年的计划。
也就是说，单靠你一生的时间是不够的，最少要加上你孩子那一代，要两代人的时间才行。
同时，经营钻石买卖，最要紧的一点是获得别人的尊敬和信任，被人尊敬和信任是贩卖钻石的必备基
础。
因此，钻石商人学识要非常渊博，无论什么事都要知道才好。
”    玛索巴氏想考一考日本商人的学识，冷不丁地问：    “你知道澳大利亚近海一带有些什么种类的
热带鱼吗？
”    这位日本商人被问得哑口无言。
    犹太商人之所以学识渊博，而且追求学识渊博的商人素质，与他们几千年辉煌的商业智慧和丰富的
商业实践关系甚密，也与他们提倡学习、尊重知识、鼓励学习精神的民族传统一脉相承。
犹太人将学习定义为终生不懈的任务。
一个人的知识越多，懂得越多，就越会发生怀疑，就越觉得自己无知，而怀疑正是学习的钥匙，能开
启智慧之门；求知的欲望正是不懈的学习、探求的动力，学习使人不断进步。
所谓的学习绝不是一个接纳知识、积累知识的简单过程，也就是说，不能为了学习而学习，长于学习
且融会贯通后会形成一种瞬间决断的能力，即知性，它能使人抓住瞬间的机会，预见未来的趋势，洞
悉细微处的变化，把握宏观而抽象无形的东西，这就是犹太商人在纷繁宏大、瞬息万变的世界商海中
直挂云帆、从容自若的根本原因。
    犹太人说：“深井中的水是抽不完的。
浅井却一抽见底。
”    P22-25
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有着数千年历史的犹太民族，虽然曾经长时间地流落异乡，没有给人类留下太多特别值得骄傲的宫殿
和建筑，但却给人类留下了永恒的智慧，并把他们的知识与智慧完美地运用到教育、商业、生活当中
。
而犹太商人以其独特的经营技巧，摘取了“世界第一商人”的桂冠，他们在其他领域的成就也让世人
刮目相看。
他们的经营理念，他们的处世哲学，他们的财富观念更是引起人们的极大关注。
由张艳玲主编的这本《塔木德：犹太人的创业与致富圣经》就凝结了犹太人创业与致富的智慧，值得
所有人阅读。
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