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内容概要

由于地域范畴的同属同源，城市人口、规模、经济总量的接近，双城之间资金、人才、观念的频繁沟
通与流动，交通的直达，都足以使双城之间的对比成为两座城市市民经常的谈资以及两城传媒作新闻
的话题。
例如，近年来的北京和天津的许多人就过起了“双城记”生活。
所谓“双城记”生活，是指在一个城市里工作的人，因为家庭、经济条件等诸多原因，而选择在另一
个临近的城市生活。
当然，这样的生活的前提是两个城市之间的生活质量相差不大而生活成本却差异巨大，较难承受在工
作地区生活的经济压力，最重要的是，往返两个城市之间的时间要够短。
现代社会的城市化进程中让城市的规模越来越大，也让在城市中生活的成本越来越大，而“双城记”
生活也就成了这种城市化进程中的必然产物。
    一个城市的品牌是一种力度，这种力度主要体现在：一是凝聚力，即一个城市内部的力量；二是吸
引力，即对外部的一种向心力；三是辐射力，即所谓的城市对外的一种扩散力。
一个城市竞争力的塑造，重点在于当地政府、企业、居民在内的多元化主体，体现城市整体利益的一
种竞争力。
在这样的城市之间的对比中，政府和企业对竞争和合作更感兴趣；而市民，挑剔意味着选择在哪座城
市生活和工作更惬意、更有优越感。
尤其是在网络间，口水战时时有可能升级，当这种嘴仗打到高潮的时候，丝毫不比娱乐圈逊色。
不过两个城市民问的口水战，在双方看来是较量，在外人看来没准儿就是情调。
    其实，对于发展中的城市，只有开放，才能注入新鲜血液；只有开放，才能引入竞争机制；只有开
放，才能知耻而后勇。
没有挑剔就没有竞争，没有竞争就没有进步。
从这个角度讲，发生在各省（区）各地之间的“双城记”，未尝不是一件好事，这能使两座城市在开
放中迅速崛起，在互动中取长补短，在竞争中实现双赢，在挑剔中其求完美。
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章节摘录

　　第一章 南宁与柳州：各有魅力和风头　　南宁与柳州，是在广西壮族自治区“振南兴北”战略规
划中有着举足轻重的两个城市，可以说它们各有魅力和风头。
　　南宁毗邻粤港澳，背靠大西南，面向东南亚，是连接东南沿海与西南内陆的重要枢纽，是西南各
省最便捷的出海通道，也是西部各省区唯一沿海的省会（自治区首府）城市。
在国家实施西部大开发和建立中国-东盟自由贸易区之际，南宁具有承东启西，连南接北的区位优势。
　　作为广西的政治、经济、文化、金融、信息中心，南宁是全区经济最具活力及外向型程度最高的
城市。
在工业结构调整中，重点发展铝加工、制糖、造纸等产业，合理利用全国知名高校和科研院所的技术
力量，加快发展以电子信息通讯、现代生物医药、环境保护、新材料为代表的高新技术产业；南宁具
有较强的商品物资集散功能，第三产业日益活跃，信息业、交通运输业、房地产业、旅游业、餐饮业
都发展态势良好，逐步成为南宁市经济增长的主要因素。
　　⋯⋯
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