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前言

在社交场所，在谈判桌上，在销售圈中，在演讲台前⋯⋯只要有人的地方，就需要交流.就需要对话，
就需要高超的讲话能力和卓越的口才。
“口才、金钱、电脑”是最有力气的三大法宝。
口才独冠“三宝”之首，可见其作用和价值非同小可。
古有使楚的晏子，口才不凡，挣回颜面；苏秦以雄辩之才挂起六国相印；张仪四处游说，建功立业；
诸葛亮联吴抗曹，舌战群儒⋯⋯到了近现代.也出了梁启超、孙中山、鲁迅、毛泽东、周恩来、闻一多
等诸多能言善讲的口才巨擘。
周恩来总理在万隆会议上慷慨陈词。
掷地有声地讲出了中国人自己的声音。
口才的威力让中国人昂首挺胸、扬眉吐气；国务委员吴仪在中国加人世贸组织的谈判桌前。
妙语连珠、语出惊人，口才体现了“说得出的能力，做得到的成就”。
无怪乎，刘勰在《文心雕龙》中感叹：“一言之辩重于九鼎之宝；三寸之舌强于百万之师。
”有哲人说，眼睛可以容纳一个美丽的世界，而嘴巴则能创造一个精彩的世界。
在现代交际中，口才就是生产力。
有口就有财，会说就会赢。
是否能说、会说。
着实影响着一个人的财富积累与成败。
当你突然意识到。
自己笨嘴拙舌。
并不是先天就有“赚钱”与“成功”的潜质时，也没有必要感到懊恼。
放心。
财神爷并不会因此而不来眷顾于你。
相反，先天不足就后天来补，只要积极地进行口才方面的训练，假以时日，你也可以练就“金口玉言
”的功夫，成为有“财”人，名利双收也是指日可待的。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<社交金口财>>

内容概要

《社交金口财》以社交口才为基点，旨在传授如何让你运用口才在社会交往中立于不败之地。
对于每个人来说，只要你有良好的口才，在社交时就会讨人喜欢、人见人爱，你只要肯下功夫，学习
他人的方法，吸收他人的经验，并在实践中运用这些方法和经验，那么，你就能成为演说家、口才大
师、社交高手。
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章节摘录

在公众场合讲话，感到恐惧和怯场是一种很普遍的现象。
美国的心理学家曾进行过一次有趣的测验，题目是：“你最害怕的是什么？
”测验的结果竟然是“死亡”名列第二，而“当众演讲”却名列榜首。
有41％的人对在公众面前讲话比做其他事情感到恐惧，可见，在大多数人看来，当众讲话是一件令人
害怕的事情。
一位即将毕业的研究生，作为见习老师第一次登上讲台，当学生起立，师生互致问候时。
他想好的开场白不知跑到哪儿去了。
惊慌中他用颤抖的声音说了句：“同学们，再见！
”同学们莫名其妙，面面相觑，见老师满脸通红。
不知所措，不由得哄堂大笑。
他努力让场面安静下来，但换来的不是镇静，而是脑门上涔涔的汗珠。
当他下意识地掏出“手帕”揩汗时。
台下又是一阵哄堂大笑。
这是为什么？
经一位学生暗示，他才发现自己手里拿的不是手帕，而是一只袜子——啊？
真该死！
大概是昨晚洗脚时，鬼使神差地把袜子装进衣兜了。
他想避开几十双眼睛的注视，抓起黑板擦擦黑板，整个课堂闹得翻了天。
他窘得无法自控，无地自容，只好跑下了讲台，慌乱中一抬脚又踢翻了讲台旁的热水瓶⋯⋯很多政治
家、演说家最初都有过怯场的经历。
就拿林肯来说，他初登演讲台时窘迫不已，恐惧得连一句话都说不出来，直到被轰下台去。
但他并未就此消沉下去，而是勇敢地面对现实，勤讲多练，绝不放过每一次讲话机会，演讲水平日益
提高。
后来他的总统就职演讲被誉为最精彩的就职演讲之一。
又如雅典著名的演讲家狄里斯。
在最初走上演讲台时，尽管经过周密细致的思索，做了充分的准备，但仍然遭到了失败。
极度的恐惧让他语无伦次，别人都不知他在说什么。
但他并没有就此灰心泄气，丧失信心，而是比过去更努力地训练自己的讲话胆量。
他每天跑到海边，朝着大海呐喊，向着浪花抒怀；回到家里对着镜子做发声练习，反复矫正，坚持不
懈。
经过几年的努力，功夫不负有心人，他终于成功了，被誉为“历史的雄辩家”。

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<社交金口财>>

后记

每一本书的出版，都是许多人用辛勤付出换来的成果。
本书从策划开始，就受到各方人士的关照与帮助。
在编写时更是得到了不少老师和作者的鼎力支持。
特此向参与本书编写的人员致以诚挚的谢意。
他们是：杜金霞、刘俊义、高涛、董芳、谢海峥、滕龙江、金源、马宏宇、陈艳军、侯春奇、陈荣赋
、孙良珠、杨威、赵林、魏凤莲、孙豆豆、郭育彩、崔文英、于超英、胡燕、曹敏、于娟、张巧利、
刘杰、戚浩、沈海霞、谷伟伟、张晓萍、李玉玲、林天翔、刘坚、王海山、王豹、孙恩棣、杨运成、
张文娟、肖冉、邓明、罗宇、刘振中、杨文忠、卢志丹、郭海平、胡建军、吴力强、续金健、马树全
、张廷伟、张廷职、张春蓉、盂凡样、邹之蕴、范德胜、廖小微、于富荣、王秀清、李瀚洋、代学峰
、房茂利、朱彤、王琳、刘惠芳、陈德中、曹晔晖、霍启军、郭晓雷、刘朝辉。
一本书编写中借鉴和参阅了大量的文献作品，从中得到了不少启发和感悟。
得益于前人的劳动成果，才使本书能够有如此之多的详实案例和丰富的理论基础。
在此向各位专家、学者以及资料的提供者表示最崇高的敬意。
另外，凡被本书选用的材料，我们都将按出版法有关规定向原作者、译者支付稿酬。
但因为有的作者、译者通信地址不详，尚未取得联系。
恳请您见到本书后及时来电来函。
以便支取我们为您留备的稿酬。
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编辑推荐

《社交金口财》：社交口才让你备受欢迎、让你增添魅力、让你如鱼得水、让你身价百万。
具有超一流的口才，是一个人在人际交往中能否取得成功的因素之一。
在商界、政坛以及个人生活中，如果拥有迅速说服他人的好口才，就会赢得令他人羡慕的机会，就会
得到上司的赏识、同事的尊敬、下属的爱戴、客户的信赖。
有口就有财，会说就会赢有口才的人，总有一天会变成“有财人”。
赞美：要有创意和尺度含蓄：轻松达到曲径通幽的效果体语：比有声语言更体现个性幽默：才学和灵
感在言语中闪现圆场：化解别人和自己的尴尬和陌生人交谈：寻找双方的共同利益和朋友交谈：交友
的基础是互惠双赢和领导交谈：争取加薪有备而来和下属交谈：人比资产更重要求人办事：善开口，
则有求必应求职面试：在与面试官的语言博弈中取胜商务谈判：用语言赢一场没有硝烟的战争⋯⋯没
有好的口才就没有好的人脉圈!《社交金口财》的目标：让你掌握可以立刻派上用场的策略和技巧使你
能够迅速和轻松地赢得人脉获得他人的支持与帮助。
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