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前言

犹太民族在人类文明史上占有很重要的地位。
他们拥有自己国家的历史并不长．却为人类文明作出了巨大贡献。
    犹太民族是世界上最聪明、最神秘、最富有的民族之一——他们民族的人口数量虽然很少，却拥有
着世界上庞大的资产；他们遭受了千年的凌辱，备受打击，四处流浪，却惊人地富有；他们没有太多
资源，却能处于金钱的顶峰、权力的中心。
    犹太商人以其独特的经营技巧及众多的商家富甲天下之成就，摘取了“世界第一商人”的桂冠。
他们在财富领域的成就让世人刮目相看。
    有权威人士这样告诉世人：“犹太富豪在家打个喷嚏，世界上的银行都将感冒：五个犹太财团坐在
一起，便能控制世界的黄金市场。
”    从罗斯柴尔德到索罗斯，从洛克菲勒到彼德森，众多犹太商业巨子的功名事业。
令世人翘首瞩目。
这个人口仅占世界四百分之一的民族，一度漂泊流浪。
无寸土可居，为什么耀目全球的光环频频落到他们身上？
    读了这本书，你会为这些疑问找到答案。
你会发现犹太商人积累财富的艺术并不神秘。
    迄今为止，世界上获得诺贝尔奖的科学家中，有17％是犹太人；美国富翁中．有2％是犹太人；世界
十大哲学家中，有8人是犹太人；至于犹太艺术家，更是数不胜数。
他们超凡的智慧和才能，令世人感叹折服。
璀璨的犹太政坛巨子、艺术精英、科学巨擘、思想大师、巨富大亨，诸如伟大的革命导师马克思、科
学巨擘爱因斯坦、精神分析学家弗洛伊德、音乐巨匠门德尔松、艺术大师毕加索、20世纪的著名犹太
人“原子弹之父”奥本海默、传奇政商哈默、美国“奇缘博士”基辛格、“好莱坞叛逆之星”霍夫曼
、以色列的倔老头沙米尔、以色列总理沙龙等，这些人给犹太人披上了神秘的面纱。
    犹太民族造就了一大批空前绝后的伟人与名人，他们是各个领域出类拔萃的人物。
    本书通过近400则精彩的故事和案例，全面而简练地展示了犹太民族在经商、做人、家庭教育、个人
成功等方面的智慧。
这些智慧法则都是犹太人经过多年实践总结出来的，在犹太人中流传甚广，也日益引起世界其他民族
学习和研究犹太人智慧法则的兴趣。
    为了方便阅读，我们把全书分成赚钱、营销、博弈、谈判、签约、管理、理财、冒险、诚信、做生
意、盘数字、找商机、保持顾客、降低成本等方面内容。
可谓一书在手，犹太人成功智慧尽览无余。
    同时，我们还把犹太人智慧中的精华言论提炼出来，汇集为“犹太人成功语录”——这无疑是你借
鉴和学>--j犹太民族生意智慧的最好助手。
例如：    1．毁约就是亵渎上帝    2．敢向上帝讨价还价    3．做种子的小麦不可食用    4．金钱无姓氏，
更无履历    5．穿鞋就比赤脚跑得快    6．让年轻人先发言    7．迷一次路，不如问十次路    8．每次都是
初交    9．捐出十分之一的收入    10．想买的东西请等三日    11．独居闹市而不犯罪    12．不可袖手旁
观邻居流血    13．只能拿走付过足够金钱的东西    14．跟狗玩就会有跳蚤上身    15．有些争论连上帝都
无法裁决    16．遇到马路消息赶快逃跑    17．乞丐衬衫里藏着珍珠    18．学者的地位高于国王    19．没
有劳动的学问结不出果实    20．不到万不得已不得卖书    21．两岁前打手两岁后握手    22．把好酒装在
普通坛子里    你一定听过或读过类似的隽永的智慧言论。
如果你对这些智慧还心存疑惑，就请翻开这本书，让我们一起走进犹太民族的心灵深处吧。
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内容概要

　　该书是以犹太人羊皮卷里的经典话语为基础，运用翔实的案例剖析了生活中的大智慧。
该书主要是从赚钱和教育两方面入手，为人们的日常生活、财富积累和人生成功“答疑解惑”、“指
点迷津”。
通俗案例中透露出的深奥哲理，对我们现代人的工作、生活、学习有着非常好的借鉴和启示意义。
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作者简介

　　盛乐，原名赵涛，男，汉族，1976年出生，籍贯陕西。
1994年至2001年在中国人民大学商学院获得学士、硕士学位。
2007年考入北京邮电大学经管学院攻读博士学位，师从彭龙教授。
在《企业管理》、《山东社会科学》发表学术文章3篇，著有五卷本丛书《用制度管人，按制度办事
——企业规范化管理推行实务》等著作。
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书籍目录

上篇 向犹太人借赚钱的智慧
　第一章 犹太人用智慧赚钱
　　体味赚钱的乐趣
　　攒成穷人袁赚成富人
　　金钱无国界
　　赚钱不分地域
　　予人帮助袁自己受益
　　智慧与金钱成正比
　　知识与金钱成正比
　　勤思考袁赚大钱
　　思考创造财富
　　认准目标袁坚持不懈
　　树立目标袁方能赚钱
　　重苦干袁更重经营
　　
　第二章 犹太人用智慧营销
　　失败比成功更珍贵
　　思路决定出路
　　赚钱不忘公益策划
　　赞助社会让你的生意更兴隆
　　不可忽视的嘴巴生意
　　广告用好暗示术
　　让有钱人为你的产品打广告
　　让野肥客冶为你带来利润
　　提高商品的知名度
　　诚信是最好的广告
　　优质打响口碑
　　不以自己的喜好销售商品
　　用智慧让自己不占便宜也不吃亏
　　勇于说出商品的优点
　　让女人触摸的效果大于向女人推销的效果
　　
　第三章 犹太人用智慧博弈
　　思路靠逆向思维打开
　　做生意犹如博弈
　　抓住机遇才会有发展
　　赚钱从源头开始
　　持久战不如出奇致胜
　　双赢使生意越做越大
　　学习竞争者的优势袁携手合作
　　
　第四章 犹太人用智慧谈判
　　胜利的信心点燃胜利的希望
　　准备越充分袁胜利的机会越大
　　谈判时要多备几套方案
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　　开阔的视野有助你的决策和判断
　　智慧策略比说更重要
　　谈生意要把握住时机
　　谈判时切勿带情绪
　　谈判时为自己设定目标区间
　　高期望值比低期望值更划算
　　攻心术让你更高一筹
　　给对方好处有助谈判胜利
　　谈判桌上微笑应对
　　协议只有达成后才有效力
　　
　第五章 犹太人用智慧签约
　　让契约成为你的帮手
　　合同可以自由买卖
　　合同要避免漏洞
　　合约与合法有关袁与道德无关
　　变通法律袁化两难为两全
　　信守合同袁分厘必争
　　即便吃亏也不违反诺言
　　交纳赋税是必须遵守的规则
　　违反契约是亵渎上帝的神圣
　　惩罚是违约的直接下场
　　
　第六章 犹太人用智慧管理
　　不把今天的问题遗留到明天
　　时间就是金钱
　　时间像商品一样需要经营
　　时间有限袁金钱无限
　　好记性不如烂笔头
　　良好的公司素质有助于资金的筹措
　　乐观者在风险面前收获更多
　　脑袋决定口袋
　　利益大于一切
　　面对失败永不言弃
　　个性引领你的发展
　　尊重年轻人的意见
　　职场上善用女人的优点
　　餐桌上适宜享受美食袁不适宜谈工作
　　
　第七章 犹太人用智慧理财
　　赚钱是为了更好地生活
　　想要独立先忍受贫穷
　　以平常心对待赚钱
　　金钱带给犹太人安全感
　　不放弃任何做生意的机会
　　友情不掺入金钱
　　养成投资理财的好习惯
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　　钱要用在该用的地方
　　不随意挥霍钱财
　　不要把野小钱冶不当钱
　　不为面子花不该花的钱
　　投资比现金好的股票
　　
　第八章 犹太人用智慧冒险
　　把运气变成财气
　　商场上永不放弃戒备心
　　不以主观情绪投资风险管理
　　多大的风险带来多大的收获
　　胆大心细袁迅速出手
　　只要值得袁不惜血本也要冒险
　　适时放弃是一种大智慧
　　心切让你付出高代价
　　用敏锐的眼光预测未来
　　等待和忍耐是有原则的
　　
　第九章 犹太人用智慧讲诚信
　　诚信是衡量人的一把尺子
　　诚信就是财路
　　做一个有道德的商人
　　合理避税袁绝不漏税
　　站在他人的角度看问题
　　信守契约为你积累财富
　　遵守承诺带给你滚滚财源
　　信任让交易顺利完成
　　守信于人让你获得成功
　　靠欺骗赚钱终会失败
　　
　第十章 犹太人用智慧做生意
　　一切以增值赚钱为目的
　　交易要讲道理
　　只收现金袁概不赊账
　　赊账影响资金回收
　　以野变脸术冶去争利
　　杀价砍价绝不心软
　　赚少数有钱人的钱
　　周密细致做事避免疏忽
　　拿不义之财会受到神的惩罚
　　不能在市价没有形成前贱卖产品
　　掺假不是正确的生财之道
　　
　第十一章 犹太人用智慧盘数字
　　三分灵感袁七分盘算
　　注重数字袁习惯数字
　　捐出十分之一的收入履行公共义务
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　　绝不拖欠员工工资
　　支出切不可超过收入
　　想买的东西等三天袁想扔的东西留一天
　　
　第十二章 犹太人用智慧发现商机
　　比别人更早一步站上制高点
　　积累知识是成功的前提
　　高度重视和及时捕捉信息
　　商品的价值通过信息产生
　　掌握外语是赚钱的资本
　　速度决定你的优势
　　预感有时也能帮助你
　　做帮助他人的生意
　　滚动资金比存款更能增加营业额
　　捅破窗户纸的手指带给你的财富
　　协议不单指价钱还包括信誉
　　
　第十三章 犹太人用智慧对待顾客
　　每次生意都是初交
　　保障顾客的利益
　　不搞假冒伪劣的经商原则
　　攻破顾客的心理防线
　　给顾客恩惠袁明亏暗赚
　　赚钱要瞄准女顾客
　　保住老顾客是你的售后功课
　　
　第十四章 犹太人用智慧节约成本
　　智慧的收获大于金钱的收获
　　缺乏思考让资产变成负债
　　坚持先收后卖的原则
　　抓住机会袁赢取利润
　　抓住该获取的利润
　　节约下来的钱与利润成正比
　　珍惜所有袁不怕失去
　　遇到困境时袁要从容机智
　　吃小亏获大利
　　种子的价值不是食用
　　借助别人增加自己的财富
　　
下篇 向犹太人借教育的智慧
　第十五章 犹太人早期教育智慧
　　把爱的信息传递给胎儿
　　不可忽视孩子的爬行阶段
　　家庭是孩子学习与教育的起点
　　孩子说话越早袁头脑开发得越好
　　尊重和发展孩子的爱好
　　养成每天读书给孩子听的习惯
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　　音乐有助于发展孩子的想象力和理解力
　　发展孩子的色彩感觉有利于智力开发
　　游戏教会孩子生存本领
　　选择适合孩子的学校
　　教育方式随孩子的成长而改变
　　
　第十六章 犹太人美德教育智慧
　　给孩子创造良好的家庭氛围
　　孝敬父母袁尊老爱幼
　　弘扬慎独精神
　　培养孩子成为品德高尚的人
　　在孩子心中种下博爱的种子
　　天下无难事袁只怕有心人
　　教会孩子应对恐惧
　　行动比语言更能体现美德
　　公共场合和私下的言行要统一
　　良好的道德不仅体现于一时
　　不做行走在黑暗中的品质恶劣者
　　
　第十七章 犹太人行为教育智慧
　　家庭是孩子学习的最好地方
　　再忙也要抽时间陪孩子
　　好习惯决定好成绩
　　培养孩子的阅读习惯
　　不断向大脑存储新信息
　　不到最后一刻不卖书
　　兴趣带给你的思考
　　让孩子喜欢扮演教师
　　保护孩子的好奇心
　　注意力是通向知识世界的窗户
　　记忆要与思考相结合
　　
　第十八章 犹太人挫折教育智慧
　　铭记痛苦袁时刻警惕
　　苦难是升华人生的最好礼物
　　挫折中激发你的斗志
　　在爱好中培养孩子的持久性
　　教育孩子自己说出答案
　　重视孩子的类型教育
　　野爱冶与野严冶缺一不可
　　合理地展开批评
　　惩罚要以改变孩子的不良行为为目的
　　适时放手让孩子独立生存
　　经历风雨才能见彩虹
　　
　第十九章 犹太人健康教育智慧
　　学会珍惜自己
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　　爱护大自然是你的义务
　　饮食要有度
　　食物要区分
　　注意食物的营养搭配
　　节制饮酒是美德
　　
　第二十章 犹太人财富教育智慧
　　赚钱才是硬道理
　　赚钱是为了更好地享受生活
　　贫穷比苦难更可怕
　　让孩子理解钱来之不易
　　通过劳动赚取零用钱
　　靠劳动挣钱是最好的教育方式
　　不乱花一分钱
　　存钱让孩子懂得生活的真谛
　　父亲写给孩子的备忘录
　　
　第二十一章 犹太人生存教育智慧
　　尊重他人袁不以貌取人
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章节摘录

版权页：   绝大多数的谈判会按照特定的一种形式进行，并且时常受到迟迟无法达成协议的困扰。
如果你事先没有准备好其他的方案，你很可能被迫接受一桩远远低于你满意程度的交易。
 制定不同的谈判方案，而且千万不要对谈判成功抱有100%的信心。
绝大多数的谈判会按照一种特定的形式进行，并且时常受到迟迟无法达成协议的困扰。
如果你事先没有准备好其他的方案，你很可能被迫接受一桩远远低于你满意程度的交易。
你会在毫无退路可言的情况下，切实地感到那种“挥泪大甩卖”的心理压力。
 有一位叫罗杰斯的推销员积极奔走，以极大的热忱投入推销工作。
所到之处，他都热情地把空调从头到尾向买主介绍一通，乐此不疲。
起初，这一招也起一些作用。
但后来遇上一位顾客——帕克，情况就不一样了。
 帕克静静地听完罗杰斯的介绍，起初一言不发。
但后来，他针对空调的优点大谈起来：“这种空调确实有不少优点。
但是，由于它是新产品，质量是否可靠、性能是否优越都很难说。
虽说噪音低，但比名牌的噪声大多了，我家有老人，噪音大了会影响休息。
虽然不用换电表，但我住的是旧房，线路负荷已经够大的了。
若再用这么大功率的空调，会引起麻烦的。
而且天气已经降温了，可能这个夏天不会再有高温了。
如果买了不用，半年的保修期很快过去了，等于没有保修。
”听了这番吹毛求疵的挑剔，一向善辩的罗杰斯竟一时哑然，在受到“突袭”的情况下只得降价出售
。
 针对这种情况，犹太商人提出了制定多种“杀伤力方案”的方法。
 1.决定采取什么目的。
在准备方案之前，首先应当弄清楚所准备的方案是做什么用的；谈判失败时，你是提供给对方不同予
现时谈判目标的新条款呢，还是开出另一些条件？
很显然，前一种方案是全局性的，后一种方案是局部性的。
 2.决定采取什么方向。
采取横向谈判的方式，你可以将准备洽谈的议题全面铺开来，并且规定好每轮要讨论多少个问题，按
顺序一轮一轮地谈生意。
采取纵向谈判的方式，你可以把要谈判的问题整理成一个序列，按问题的内在逻辑要求，按顺序进行
谈判。
一次只谈一个问题，这个问题不彻底解决则不进行下一问题的讨论。
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后记

每一本书的出版，都是许多人用辛勤付出换来的。
本书从策划开始，就受到各方人士的关照与帮助，在编写时更是得到不少老师和作者的鼎力支持。
特此向参与本书编写的人员致以诚挚的谢意，他们是：    杜金霞、刘俊义、高涛、董芳、谢海峥、滕
龙江、金源、马宏宇、章艳芬、陈荣赋、于向勇、张宇浩、陈艳军、任延军、孙良珠、杨威、魏凤莲
、孙豆豆、郭育彩、于超英、于娟、张巧利、刘文极、赵雪红、刘丽娟、丁娟、戚浩、沈海霞、谷伟
伟、袁钰、刘挥、张晓萍、陈妙、张娜、张杰楠、王道应、余春荣、尹培培、裴向敏、张建霞、沈建
菲、张凯、宋洪洁、鲍翠芳、刘继贤、林天翔、刘坚、王海山、王豹、孙恩棣、杨运成、张文娟、肖
冉、邓明、罗宇、刘振中、杨文忠、卢志丹、郭海平、胡建军、吴力强、续金健、马树全、张廷伟、
张廷职、张春蓉、孟凡祥、邹之蕴、范德胜、廖小微、于富荣、王秀清、李瀚洋、代学峰、房茂利、
朱彤、王琳、刘惠芳、陈德中、曹晔晖、霍启军、郭晓雷、刘朝辉。
    本书编写中借鉴和参阅了大量的文献作品，从中得到不少启发和感悟。
正是得益于前人的劳动成果，才使本书能够有如此丰富的案例和如此坚实的理论基础。
在此向各位专家、学者以及资料的提供者表示最崇高的敬意。
另外，凡被本书选用的材料，我们都将按出版有关规定向原作者、译者支付稿酬。
但因为有的作者、译者通信地址不详，尚未取得联系。
恳请您见到本书后及时来电、来函，以便支取我们为您留备的稿酬。
    编者
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