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内容概要

　　在现今经济社会大潮的推动下，决定事业成败与否的因素离不开机遇、条件和智慧。
有了机遇抓不住则很难再重返，正所谓：机不可失，失不再来；有了条件不利用后悔晚矣；有了事业
不运用智慧和技巧则难以发展。
《营销智慧与技巧》（邓忠文编写）一书能开启自我智囊，提高沟通和营销业务水平，在汲取处世哲
理和开发心智方面会大有益处。
愿你携智慧去成功!愿成功的硕果伴随着你！
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