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内容概要

　　随着中日友好关系的发展、经济贸易往来的频繁，学习日语的人越来越多，单纯的日语语言学习
已经满足不了日语学习者的要求，因为中日两国的经济交往已成为两国共同发展的必然选择。
为此，商务日语学习的重要性日趋明朗化。
其中，商务日语领域包括商务谈判、商务写作、商务概说等诸多门类，如何对商务日语的这些课程内
容做好综合性的学习和掌握，是每一个日语学习者急需解决的课题。
在以往的日语教材中，不乏有一些口语、口译的日语教材，或者是单纯的写作教材，但是笔者认为一
般的日语口语和写作教材乃至单科门类的商务日语教材，都不能很好地从整体上把握商务日语的所有
知识。
更确切地说，我们在商务场合下的交流需要听、说、读、写、译的全能日语人才，而不是局限于某一
方面的人才。
本着这个初衷，特编写了带有综合性精要内容的商务日语教材，目的是使广大的日语学习者能把自己
的所学满足于市场化的要求，同时也可以扩大日语学习者的商务日语知识和拓展日语学习者的视野。
　　因为重点放在“精要”两个字上，所以内容可不必展开，具有代表性的就可以。
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编辑推荐

　　《商务日语实战精要》实战会话与文书精要双管齐下。
16大课——题材集中、场景实用、分类明确、层次清晰。
　　每一课——同声传译、实用句子、典型文书、常见词汇、课外阅读。
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