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内容概要

　　营销文化不仅仅影响到销售也影响到客户服务的政策、收集信息的程序、新产品的发展销售报酬
和招聘新成员的方法，甚至还影响到企业的道德规范。
考虑到它对企业最有价值的四个方面(人力资源、营销过程、客户基础和现金流)的影响。
显而易见。
它必须经过周密的计划并有一个可执行的方向。
《如何打造顶级营销团队》是一本帮助您的机构进行转变的指南，这个机构既可以是包含各类高级管
理人员的委员会，也可以是单一的企业家。
在您完成了书中的“进展行动”之后，您也同时完成了转变您企业的营销文化的计划。
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第一章 您的组织处于营销文化危机之中吗？
第二章 营销文化转变过程第三章 为营销文化转变书写并上交商业理由陈述第四章 组建您的营销文化
转变团队第五章 营销文化类型 第六章 差距分析-制定您企业的营销文化蓝图第七章 营销技巧分级范例
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编辑推荐

从最近几年的经济低迷中苏醒后，很多营销速度减慢的企业和客户基础减少的企业都正在经历营销文
化危机。
如果您当前的营销模式、营销过程和营销政策已经不能保证您的企业在变化的市场中进行有效的竞争
，转变您的营销文化可以使您的营销底线有显著的提高。
诸如克里夫兰高尔夫公司、泰克存储公司、霍尼韦尔公司、诺德士公司、MKS器械公司和普利斯通体
育股份有限公司等一些著名的公司都发现了转变其营销组织的秘密，并在市场全球化的形势中占有了
竞争的优势。
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