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内容概要

一个商界传奇的飞扬与落寂，以经典的案例演练真实的商道，一个人的公司，迅速发展为庞大的商业
帝国，一文不名的穷光蛋，摇身变成亿万富翁，是什么力量创造了这样的神话？
官商、儒商、黑商，商商有其道，为商之道当以何为道？
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作者简介

刘琦，国家一级广告设计师，吉林省首批优秀文艺人才，曾在国内某大型广告公司任职，有着丰富的
广告策划及人力资源管理经验。
业余喜欢写作，目前已经表过各类文学作品二十多万字，作品曾获《人民文学》举办的全国新人新作
大奖赛优秀作品奖。
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章节摘录

第一章　广告创意大赛特等奖滨海市是中国东北部一座沿海开放城市，山海相拥，风景怡人。
周末的早上，滨海的空气特别清新，整个城市也显得格外安静。
陈玲延滨海路一面欣赏水天一色的美景，一面赶向学校给学生补课。
那是一座位于滨海路上的的普通中学，陈玲就在那所学校任语文教师。
她刚走进学校大门，门卫小王就递给她一封她丈夫江北秋的信。
陈玲拆开信，取出观看。
这一看可不要紧，她突然惊叫起来：“特等奖！
还要北秋去北京参加颁奖典礼！
”江北秋这所学校的美术教师。
半年前，陈玲见江北秋特别喜爱广告设计就动员他报名参加“世纪英才全国广告创意大赛”，没想到
江北秋真得获了特等奖！
“我得赶快把这个好消息告诉他。
”陈玲把信装好，放入皮包，返身就向校外走去。
江北秋是农村长大的孩子，自小家里条件就不好。
和陈玲结婚后，他利用周末的休息时问一直在一家小广告公司做平面设计兼职。
对于这样一举多得的事，陈玲也就没加以劝阻。
此刻，江北秋一定是去那家小广告公司上班了。
陈玲虽然没去过那家公司，但公司的地址和名字她还是知道的——云德广告公司，位于一片老式的俄
罗斯风格建筑群中。
老板姓王，是个个子不高，却胖乎乎的中年人，叫王云德。
她很快就赶到云德广告公司。
那是一家地道的小广告公司。
只有四十多平方米的面积，还被一台半新不旧的喷绘机占去了一半地方。
公司里没有一个男性，三个年轻女孩儿正围在一张办公桌前说话。
见到有人进来，其中一个女孩儿起身迎上来，彬彬有礼地说：“请问有什么需要我帮忙的吗？
”陈玲打量了一下面前的女孩儿～她比自己小了七八岁的样子，皮肤白皙，长得文文静静，美丽而温
柔，很容易让人产生一种我见犹怜的感觉。
她不由惊叹，这么一家小告公司竟然有这么一位漂亮可人的女孩儿！
陈玲朝女孩儿微微一笑，“我不是来做广告的，我是江北秋的妻子。
”“原来是嫂子啊，难怪这么漂亮！
我叫白雪，是公司的业务接待员。
”女孩儿友好地笑着向陈玲伸出手，“江哥一早儿来的时候就被老板派去施工现场做安装去了。
”陈玲和白雪握了握手，奇怪地问：“北秋他不是做设计的吗？
怎么做设计的也要出去安装？
”白雪从容解释，“我们这家公司规模有限，人手经常不够用。
江哥平时做设计，但遇到活儿忙的时候也会去施工现场做安装。
”“哦，原来是这样。
”陈玲点点头，独自抱怨，“安装？
他怎么不和我打声招呼呢！
”“或许是江哥怕你担心吧？
”白雪温柔地说。
“安装还会有风险吗？
”陈玲有些焦急。
“一般不会有事。
不过要是高空作业的话，风险总还是有的。
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”白雪缓缓地说。
“还有高空作业，天呐！
”陈玲觉着自己的头有些晕，急忙问：“麻烦你告诉我他们在哪儿施工，我过去看看。
”“凯旋路189号，金业大厦。
”白雪从容回答。
“好的，谢谢你，我这就过去。
”陈玲匆忙地说着，和白雪道别，转身走出公司。
白雪送陈玲至门口，望着陈玲匆匆远去的身影若有所思。
快人快语的设计员王莉悄悄走过来说：“雪儿，真没想到，江哥有一位这么漂亮的老婆！
”陈玲坐在公交车上，忐忑不安地望着车窗外的景象。
沿途竞有许多广告公司的工作人员在做牌匾安装，有的在梯子上，有的在脚手架上，有的甚至是被保
险绳吊在楼体外面⋯⋯陈玲越看越发慌，她惊异于自己平时对这些景象的疏忽。
北秋，北秋究竟在做什么样的施工？
难道也是被人用绳索吊着在楼体外荡秋千吗？
不知不觉，车行驶到金业大厦，陈玲走下车第一眼就看到贴有云德广告公司标志的面包车停在金业大
厦对面的马路边。
云德广告公司的标识是一朵五颜六色的翔云图案，既低俗又夸张。
陈玲曾不止一次地嘲笑过那个标识——江北秋怎么也是美术系高才生毕业，怎么会在一个这样的公司
打工？
两个工人模样的人正靠在面包车旁抬头望向高空，其中一人还拿着对讲机不知说些什么。
陈玲快步走到两个工人旁边也跟着抬头往上看。
这一看不要紧，她的心像被人猛抽一鞭子似的疼痛！
她急忙扑到旁边的路灯杆上，双手扶着路灯杆以维持身体不至于跌倒，泪水刷地涌出来。
　两个工人分别被绳　索吊着，悬挂在楼体外十六七米高的地方，在他们中问还有一面巨大的广告牌
也被绳索吊着。
看样子他们是要把那个巨大的广告牌固定在楼体上。
工作一定是很辛苦而且充满了危险的，每当有风刮起的时候，两个人的身体连同那块广告牌就象荡秋
千似的晃动起来。
而位于左边的那个工人不是江北秋还能是谁！
陈玲极力想使自己镇静下来，可是心脏依然剧烈跳动。
她想要说些什么或者喊一句北秋小心之类的话，可是张了张嘴却发不出一丝声音。
许久，陈玲艰难地转过身，背依着路灯杆，身子缓缓下滑，直至坐在马路边的石阶上。
她就这样坐在马路边的石阶上，头努力地向上仰起，目光紧紧盯着江北秋，紧紧盯着系在江北秋身上
那根细细的绳索，一动不动，任凭泪水肆意流淌。
感觉过了整整一个世纪！
江北秋和工友终于施工完毕，两个人被绳索吊着一点一点下落。
终于落到地面后，面包车旁的两个工人迅速跑过去给二人解开绳索。
江北秋拍拍身上的灰尘。
汗水已经把单衣浸透，灰尘和汗水搅合在一起早成了泥糊，哪里能拍得下去！
江北秋意识到自己这样做纯属徒劳之后，活动一下身子快步向面包车走去，从里面抓出一瓶矿泉水，
拧开盖子大口大口地喝着——一气喝下大半瓶的水！
“北秋，累吗？
”。
一个充满柔情的声音在他耳边响起。
江北秋身子一颤，回过头去。
他的整个人都僵住了——陈玲已擦干脸上的泪痕，强作微笑来到他身边。
“你——你——你——怎么来了？
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”江北秋一时不知说什么才好。
他最不希望的就是让妻子看到他做如此辛苦而危险的工作。
“北京来信了，我想在第一时间把这个消息告诉你，所以才过来。
”陈玲轻叹一声，从皮包里取出那封特快专递。
“是我参加的那个广告创意大赛有结果了？
”江北秋此刻才回过神儿来，激动地问。
陈玲凄婉一笑把信递给江北秋，然后伸出手为丈夫擦拭脸上的汗泥水。
江北秋追不及待地取出信。
突然，他顾不得自己一身的泥土，一下子将陈玲抱了起来高声喊叫：“特等奖，我还真的获奖了——
”第二天一早，江北秋尚在睡梦中就被陈玲叫醒。
当他睁开眼睛时不由得大吃一惊——陈玲穿着最漂亮的衣服，化了较浓的妆，手里拖着旅行箱，显得
格外高雅美丽。
“你⋯⋯你这是要干什么？
”工北秋有些丈二和尚摸不着头脑。
“去北京啊！
你把获奖的事都忘了吗？
大赛组委会邀请你出席颁奖典礼啊！
昨天，我回来后就给爸打了电话，要他帮我们订两张去北京的机票。
”陈玲得意地说：“北京是全国广告行业的中心。
我们此行不但可以参观北京的广告公司，看看人家是怎么做生意的，而且还要考察一下哪些广告行业
更适合我们！
”“你终于同意我开广告公司了！
”江北秋感到一阵温暖，激动地说。
“我知道这是你一直的心愿。
我现在想通了，决定支持你！
”陈玲说。
江北秋轻叹一声，道：“其实，我想开广告公司并不是要攥多少钱，我就是想证明自己的价值——这
辈子来过了，没白活！
”陈玲淡然一笑，说：“人这一生总要证明自己存在的价值。
能够让世人说上一句‘来过了，没白活’不知是多少人最大的心愿！
”说着陈玲脸色一变，神情严肃地说：“我答应你开广告公司，但是有个前提你必须答应我——以后
无论在什么情况下，发生了什么事情，你都不能再从事高空作业！
”江北秋知道昨天高空作业的事情让陈玲感触很深，不由郑重地点了点头。
陈玲见江北秋答应了自己的要求，俏皮地推搡着他，说：“快起床吧，行李我都已经收拾好了。
咱们一小时后出发！
”经过两小时的飞行，飞机在首都机场缓缓降落。
随后，江北秋夫妇就被早已等候在那里的大赛组委会工作人员送到指定的酒店休息。
躺在酒店房间宽大的床上，陈玲以手做麦克风伸到江北秋面前，俏皮地说：“下面有请本次世纪英才
全国首届广告创意大赛最高荣誉——特等奖获得者江北秋先生做获奖感言。
”江北秋握住妻子的手，笑道：“今天，很荣幸能够站在这里。
我之所以能够取得这样的成绩和一个人的默默支持密不可分。
她就是我的妻子陈玲女士⋯⋯”初次来到北京，又是参加这样一个全国性赛事的颁奖典礼，二人都难
掩心中的兴奋之情。
就在他们嬉闹的时候，门铃忽然响了。
刚到北京就有人来拜访，一定是大赛组委会的工作人员，陈玲这样想着，起身整理一下衣着，从容地
前去开门。
一位西装革履，帅气十足的小伙子站在门前，彬彬有礼地问：“请问这是世纪英才全国首届广告创意
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大赛特等奖获得者江北秋先生的房间吗？
”“是的，请问您是哪位？
”陈玲仪态优雅而大方。
“我叫宋光辉，是北京凯润广告公司的策划师，也是本次大赛一等奖获得者。
”来人很有礼貌地做自我介绍。
“哦，原来是宋先生。
很高兴认识您！
”陈玲微笑着把宋光辉请到房里，给他和江北秋相互介绍。
宋光辉也就二十刚出头的样子，而江北秋年已近三十。
因此，江北秋在见到宋光辉时颇生出几分自古英雄出少年的感慨。
二人分别落座，陈玲为他们沏上茶水后也坐到了江北秋的身边。
不久，江北秋开门见山地问：“宋先生今日来访，不知道有何见教？
”宋光辉微微一笑，淡定地说：“哪里有什么见教啊！
您年长，按理说我应该叫您一声大哥呢！
我这次来拜访的目的就是想给您介绍一下京城广告界的大致情况——”江北秋夫妇此行的目的就是要
了解北京广告界的形势，听宋光辉这么说，二人都兴趣盎然。
　“京城自古就是风云集会的地方！
以前在北京城里大大小小的广告公司有上千家。
在长期的竞争合作过程中大家逐渐形成了默契——这些公司各有各的领域，各自各固定的客户群体，
整个广告界也因此相对稳定。
”宋光辉轻呷了一口茶，继续说道：“最近这几年，广告市场急剧膨胀，在巨大的利益驱使下全国各
地有实力的广告公司纷纷涌向京城。
广告市场的竞争空前激烈，就是用白热化来形容也一点儿不过分！
”宋光辉侃侃而谈，江北秋夫妇也听得入了神。
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媒体关注与评论

分众聚众，分久必合，合久必分？
 世界上并没有商道，真正的商道是人道，为商的最高境界是天下无商！
无论风险投资还是并购投资、CEO选择重于行业选择。
　　——联想集团董事局主席 柳传志差异化，挺进无竞争领域是弱势企业迅速制造相对强势的不二法
门。
　　——蒙牛集团董事长 牛根生做战略最忌讳的是面面俱到，一定要记住重点突破，所有的资源在一
点突破，才有可能赢。
　　——阿里巴巴董事局主席 马云
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