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内容概要

在经济交流越来越多的今天，谈判不仅是利益争夺的战场，还是企业内部组织间、个人间、组织与个
人间沟通的场所。
这种智力和知识的搏斗究竟需要什么规则和技巧呢？
《谈判学导论——谈判的理论与实践》集作者多年的研究经验，向您深刻剖析谈判学的内涵。
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