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前言

21世纪的中国，正处在融入全球化、迈步城市化的进程之中。
13亿中国人中，农村人口仍然占多数。
随着改革开放的深入进行、社会经济的加速转型和城市化进程的积极推进．农村剩余劳动力以农民工
的方式向城市大规模转移，正在成为中国走向和谐社会征途中一个庞大的城市新移民群体。
在这一转移过程中所形成的社会、经济、政治、法律、文化、技能教育培训及就业压力堪称全世界无
可比拟。
作为城市化进程中新移民群体主要构成部分的农民工，无论在城市基建，在厂矿企业，在商业营销，
还是在餐饮服务方面，都已成为城市生活中不可或缺的一部分。
他们几乎承担了城市中最脏最累最险的工作，为城市的发展做出了毋庸置疑的贡献。
温家宝总理说：“这些年，农民工是我最操心的事之一。
”2006年初，国务院出台了《关于解决农民工问题的若干意见》，指出农民工问题事关我国经济和社
会发展全局，维护农民工权益是需要解决的突出问题，是建设中国特色社会主义的战略任务。
近年来，党中央、国务院在改善农民进城务工环境、培训农民工劳动技能、保护农民工权益等方面，
出台了一系列政策措施，收到了一定成效，让广大进城务工的农民享受到了前所未有的国家政策和社
会人文关怀。
据统计，目前在城市就业的农民工有1．4亿，其中70％～80％接受了完整的义务教育，具有初中及以
上文化程度。
属于农村劳动力中文化素质相对较高、年富力强的中青年群体。
他们延续着中华民族艰苦奋斗的精神，沉积着勤劳朴实的品格，起着沟通城乡、影响城市、改变农村
的作用；他们的需求、劳动和奉献，成就了众多企业的财富积累，加速了中国经济列车的快速前进，
也扩大了价廉物关的中国产品在国际上的影响力。
可以说，没有他们，就没有我们的今天；他们素质的提高、技能的发展、知识的积累直接关系到建设
和谐社会的质量，关系到健康的城市化进程，关系到中国制造的国际竞争力。
农民工是当今中国社会改变自身命运愿望最为强烈的一个城市新移民群体。
对他们而言，城市意味着一种新的生活方式，意味着不一样的前途，不一样的命运。
很多人希望在城里有一份收入稳定的工作，能像城里人一样生活。
今天，国家强大了，城市发展了，企业壮大了，人民生活水平提高了，我们也绝不能忘记了农民工群
体强烈改变命运的发展需求！
“授人以鱼，不如授人以渔”，对每年数以亿计涌入城市并在城市间流动打工的新移民群体，仅停留
在改善进城务工环境、培训劳动技能、维护合法权益方面是不够的，还应该从建设和谐社会的高度，
着眼于人与城市文化的全面发展，办他们提供一系列以就业为主线。
以提升市民意识和综合素质为内容的文明进城，在城里文明生活、文明打工，融入城市文明的生存、
发展知识读物。
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内容概要

　　《都市生存：营销职业人生》是用信息文学体裁，分真实人生、生存发展和城市指南三个篇章，
栩栩如生地为读者展现出都市里的营销职业人生。
真实人生篇，讲述了四川广汉速记秘书学院董事长蒋朝参先生的成功经历。
他在困境中自强不息，创造性地把速记技术和电脑技术完美结合，形成一种新型职业——电脑速录师
。
　　生存发展篇，讲述了一个农村少女进城从事营销工作，文明生活、文明打工，融入城市的人生经
历。
读者可以从中详细了解营销员在城市出行、购物、租房等方面的生活常识，以及学习、交友、求职、
创业、维权等提升自身素质和就业技能的实用知识，其中贯穿了大量人文关怀和励志类知识。
城市指南篇，系统地介绍了45个城市的人文知识、营销员就业指数、就业环境和生存压力，使读者能
借助《都市生存：营销职业人生》理性地选择适合自己生存和发展的城市。
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章  梦想天堂别有一番天地时尚与梦共舞信息创造机会踏上掘金之路阅历的大染坊展开你的翅膀距离
并不遥远第二章  进城之路出行必备证件出行有准备出行先规划火车上下第三章  都市生活城里的五味
人生城市漂泊也有家城市行路的经验城市穿衣有讲究城市生活多珍重不做城市边缘人第四章  求职风
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俗第七章  美丽人生为事业而飞翔到更高处翱翔扎根于此志在蓝天第三部分  都市指南篇第八章  环渤海
城市群华夏心脏——北京曲艺之乡——天津工业重镇——唐山燕晋咽喉——石家庄小家碧玉——威海
东方瑞士——青岛足球城市——大连华北泉城——济南第九章  华东城市群东方明珠——上海人间天
堂——苏杭六朝古都——南京海定波宁——宁波商贾之都——温州与台相望——福州、厦门第十章  
华南城市群南国中心——广州改革之窗——深圳制造名城——东莞粤东重镇——惠州粤东门户——汕
头百岛之市——珠海南国陶都——佛山海南省会——海口第十一章  中部六城平民城市——武汉楚汉
名城——长沙中原枢纽——郑州中原晋阳——太原包拯家乡——合肥江南水乡——南昌第十二章  西
北六城历史名城——西安塞上江南——银川座中四联——兰州高原都市——西宁优美牧场——乌鲁木
齐塞外青城——呼和浩特第十三章  西南六城天府之国——成都火辣山城——重庆高原春城——昆明
贵山之阳——贵阳中国绿城——南宁高原圣城——拉萨第十四章  东北三城北国春城——长春冰雪之
都——哈尔滨工业重镇——沈阳
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章节摘录

下午，我按照和客户预约的时间准时又来到客户所在的写字楼。
也许是因为知道再次前来的我肯定已经预约好客户，也许是我脸上的自信已经起到气势作用，保安再
没对我进行盘问。
顺利见到客户单位负责人张总，有了李经理在心理上的辅导，在张总宽大的办公班台前，我不卑不亢
的表明了自己的来意，并递上了自己的名片和资料。
趁张总看我的名片和资料的空隙，我观察了一下他办公室的环境，通过装修布局可以判断出他是个很
注重品质的人。
其实，有经验的营销人员告诉我，他们只一看客户目前使用的办公家具就能判断他们的购买力。
我还不具备那样的经验，所以只能凭借对环境的观察做判断。
我想，这也是营销工作最起码的判断吧！
张总边看资料边对我说：“吴小姐，目前到我这里联系办公家具业务的已经有好几家了！
你的资料我先收下，如果他们的方案不能让我满意，我再联系你给我做具体方案，好吗？
”我的心顿时凉了一下，但想起培训老师曾经跟我说过“赞美”是营销人员的开山利器，突然灵机一
动说：“从张总这句话可以看出，张总您是个很诚信的人，所以才需要先看别家单位的方案再决定是
否要我给您做方案。
但是，您既然说如果他们的方案不能满意，那么就是还对另外几家的产品和设计不是很放心。
我们公司是办公家具一线品牌，在全国都有一定的知名度。
如果我现在就为您开始做方案的话，您可以多一个选择也节约了选择时间，您看呢？
”“哦⋯⋯但是，我们这次采购办公家具是为二级市场的一个分公司采购，因此数量不多，但要求风
格要和这边总部保持一致。
你们能象对待大客户一样为我们去做设计吗？
”“当然，不管是您们还是其他客户，即使采购非常少的家具，我们的设计和服务以及产品的质量都
是一流的！
”我肯定的答复张总的犹豫。
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后记

Page 6



第一图书网, tushu007.com
<<营销职业人生/都市生存>>

编辑推荐

《都市生存:营销职业人生》由四川大学出版社出版。

Page 7



第一图书网, tushu007.com
<<营销职业人生/都市生存>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 8


