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内容概要

田冈信夫老师于公元1984年逝世。
初次听老师提起“蓝彻斯特法则”一词，是在公元1960年。
后来的蓝彻斯特理论是根据田冈老师所钻研的心得，融入日本的风俗习惯并应用于商业领域的销售战
略。
　　利用蓝彻斯特战略作为销售战略，至今已有二十几年的历史，本书是将以往蓝彻斯特战略再做进
一步整理，并以漫画形式来表现的，自出版以来，获得极大反响，并成为日本“商业漫画畅销书”。
　　本书为《蓝彻斯特战略从书》之第二系列《零售业的战略》全两册）的上册《原理篇》，与同时
发售的下册《实战篇》一起，介绍零售业对蓝彻斯特战略的运用。
　　蓝彻斯特战略原是指厂商与批发商销售的战略，直至最近这三四年，整个零售业界才逐渐热衷于
使用蓝彻斯特战略。
　　本系列以超级市场为例，在书后重点提示部分将有关零售业蓝彻斯特战略之活用方法再作整理，
敬请结合故事详读。
     田冈老师将蓝彻斯特军事战略，结合日本的风土习惯研创成销售战略。
 利用蓝彻斯特战略作为销售战略已有二十多年的历史了，“归零时代”的今天，很多企业想再度了解
蓝彻斯特战略，以争取成为市场上最大的赢家。
市场上的竞争讲求原理，然原理却因市场上不断有新的变化，所以有必要将不符合现状的部分加以修
正。
 因此，应将以往的蓝彻斯特战略再度整理，修正易产生误解的部分，使其更能适应市场需要。
    本套《蓝彻斯特战略》均以活泼生动的漫画来表现，对蓝斯特战略的普及具有极大的贡献，借由这
套漫画丛书而认识蓝彻斯特战略的人士比想像的还要多，同时还在不断增加。
 由于批发业周围的环境非常险困，因此以批发业如何展开地域战略作为例子。
   《福友现代实用商战系列》秉承了福友“实务、可操作性”的一贯风格；并着重于从商业行销通路
整体体系来把脉，指引企业深入洞察处在快速转变中各种业态、通路的特质，更从战略面到战术面、
从供应厂商到批发商到零售卖场、从团队出击到单兵作战来进行系统教战！
为广大企业的成功之路再助力！
    建议企业每个管理干部人手一册，定会有意想不到的效果！
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