
第一图书网, tushu007.com
<<商务英语函电>>

图书基本信息

书名：<<商务英语函电>>

13位ISBN编号：9787561535738

10位ISBN编号：7561535732

出版时间：2011-2

出版时间：厦门大学出版社

作者：黄荔青　主编

页数：217

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<商务英语函电>>

内容概要

　　高职教育作为我国高等教育的全新组成部分，如何确立培养目标来适应时代要求，培养高素质的
技能型人才，已经成为人们关心的问题。
教材作为教育系统的软件，它不仅反映着社会发展的要求，在某种程度上还直接决定着受教育者的培
养质量。
因此，目前国内外都非常注意教材的开发和建设。
为了适应高职高专国际经济与贸易、商务英语等专业外贸函电教学的需要，我们组织省内部分高职高
专院校的教师、企业人士编写了高职高专现代服务业商务英语系列教材中的“商务英语函电”教材。

　　为了使教材编写适应高职教育的特点以及时代发展的要求，我们在编写过程中尽量把最新的内容
吸收到教材中来，充分体现高职高专教材“以能力为本位、以应用为目的、以学生为主体的特点”。
　内容上突出了“能力培养”‘和“创新教育”，例如：本书的章节按照外贸业务流程编排，使学生
通过学习很快掌握知识，熟悉外贸进出口工作的整个过程。
　　
　　作为高职高专教材，为了方便教学和学生自主学习，每个章节前都有外贸业务简介和岗位要求，
每个章节所选用信函中的重点、难点和例句都加有英汉注释，除了课后的词汇练习、句子结构练习和
信函翻译、撰写练习，我们还在每个章节后面选用了外贸业务的各种单据和实训材料供学生操练，本
书还配有习题答案。
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