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内容概要

《现代推销实务》依据实际工作对推销知识与技能的要求，遵循以能力为本、以就业为导向的指导思
想，从高职高专学生的实际需要出发编写而成。
全书主要内容包括现代推销概述、寻找与接近顾客、推销洽谈、推销成交、推销的售后工作、推销管
理等。
全书内容通俗易懂，具有很强的实用性和可操作性，对于提高学生的实践技能很有帮助。

《现代推销实务》既可作为应用型、技能型人才培养的高职高专市场营销类专业教材，也可供商业人
士参考使用。
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