
第一图书网, tushu007.com
<<揭开律师神秘的面纱>>

图书基本信息

书名：<<揭开律师神秘的面纱>>

13位ISBN编号：9787562039914

10位ISBN编号：7562039917

出版时间：2011-10

出版时间：中国政法大学出版社

作者：王荣利

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<揭开律师神秘的面纱>>

内容概要

《揭开律师神秘的面纱:教你如何聘请合适的律师》在遇到纠纷之后到底要不要找个律师，找个怎样的
律师呢？
律师必须有“关系”才能赢得官司吗？
在诉讼过程中，请律师与不请律师到底有啥区别？
缴纳多少律师费，谁说了算？
是个律师就行吗？
怎样知道一个律师能不能赢得官司？
你知道律师中也有骗吃骗喝的吗？
这些问题不知道您考虑过没有。
《揭开律师神秘的面纱:教你如何聘请合适的律师》作者在总结自己多年的律师执业经验的基础上，为
我们全面地揭开律师神秘的面纱，让我们看清楚律师的“庐山真面目”，认识律师、找到一个好的律
师、了解律师是如何工作的以及整个律师行业的一些“潜规则”。
让我们明明白白与律师打交道。
——《揭开律师神秘的面纱:教你如何聘请合适的律师》为你展现不可不知的请律师的“潜规则”。
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作者简介

　　王荣利：男．律师，《法人》杂志特约研究员、专栏作者。
1988年毕业于西北政法大学法学系，同年起从事律师工作至今。

　　曾分别担任大型国企、上市企业等多家大型企业法律事务部经理、总裁助理、专职法律顾问等职
务。
并曾担任《法制日报·周末》记者，重点关注财经领域法律事件、律师事业、反腐倡廉、法学教育、
高端专访等新闻题材。
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书籍目录

序言关于本书的写作
他序：是找到律师还是找准律师？

自序．“非著名律师”的自白
第一章　揭开律师神秘的面纱
　01　律师是什么？

　02　律师社会地位很高吗？

　03　律师都很有钱吗？

　04　律师赚钱很容易吗？

　05　律师真的很自由吗？

　06　律师是代表正义的吗？

　07　律师都是骗子吗？

　08　什么是“黑律师”？

　09　律师专门钻法律的空子吗？

　10　律师能把黑的说威白的吗？

　11　律师职业没有风险吗？

　12　律师职业不需要什么投人吗？

　13　为什么要做律师？

第二章　掀起律师事务所的盖头来？

　01　律师事务所是什么性质的机构？

　02　律师事务所主任是老板吗？

　03　律师事务所台伙人是什么？

　04　律师事务所给律师发工资吗？

　05　律师事务所与律师是怎样的关系？

　06　律师事务所与律师协会是怎样的关系？
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　07　律师事务所与司法行政机关是怎样的关系？

第三章　绘出聘请律师的理由
　01　为什么要建立律师制度？

　02　为什么要聘请律师？

　03　请律师有用吗？

　04　律师到底能做些什么？

　05　到底要不要请律师？

　06　什么人需要请律师？

　07　什么时候需要请律师？

　08　请律师要请几个呢？

　09　不请律师照样赢吗？

　10　企业有了法律顾问还需要律师吗？

⋯⋯
第八章　中国律师的未来和希望
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章节摘录

版权页：插图：前几年，某地中级法院一大批法官受贿落马，牵涉一些律师，引起高层震动，却认为
“律师行贿”比较突出。
随后全国律师进行了一年的大“整顿”。
“整顿”了律师还不算，各地法院接着又纷纷出台阻止法官与律师接触的规定，还美其名日“建立法
官与律师之间的隔离带”。
究竟根源在哪里，傻子也知道，但鞭子却打在了律师的身上！
明明是“逼良为娼”，却得了便宜还卖乖，把一切责任都推在了律师身上，让律师代人受过，律师岂
不冤枉吗？
第四，律师与当事人关系的尴尬。
无论法学院的教学也好，还是司法考试也好，都要求律师正确掌握法律知识，并能够熟练运用，但他
们都不会涉及律师如何让当事人心甘情愿地支付律师费、如何保证律师提供的不是无偿服务等这样的
问题。
成为职业律师之后，如何在提供高效优质的法律服务的同时，让当事人自觉地付费，让律师能够体面
而尊严地生活，这却是每个律师不得不面临的难题。
由于我国律师制度起步比较晚，人们还没有形成咨询律师、聘请律师以及支付律师费的习惯，而律师
行业也没有形成一套完整有效的保障制度，因此许多律师提供法律服务容易，收费却比较难，许多时
候不得不做“活雷锋”，提供免费服务。
在当前中国经济发展水平和法治环境下，人们还没有更多地看重人情，而轻视知识服务，所以律师一
般的咨询和服务基本上很难有效收取律师费，只有当形成诉讼的时候，当事人才愿意支付律师费。
然而，由于大多数的当事人并不会经常打官司，也许一辈子也就此一次，对于这样的当事人来说，此
时的法律服务消费也就属于“一次性消费”。
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编辑推荐

《揭开律师神秘的面纱:教你如何聘请合适的律师》：律师，真的能把黑的说成白的吗？
律师，真的专门钻法律的空子吗？
《揭开律师神秘的面纱:教你如何聘请合适的律师》为你展现不可不知的请律师的“潜规则”。
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