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前言

　　从商务英语教学的实践来看，这是一门深受广大学生喜爱的课。
学生们喜爱这门课的程度远远超出了我的想象，以至于我在上课时，时常需要点名，不是要清查人数
够不够，而是要把外班的学生赶出去。
一些外班的学生前来听课，其中不乏金发碧眼的外国人.教室显得过于拥挤，本班学生意见很大。
可以毫不谦虚地说，商务英语课深受学生欢迎。
有学生公开地评价这门课说：“这是最有用的一门课”，“学了这门课，才知道大学没白上”，“这
才是真正的教育”，“以前所有的课加起来也抵不上这门课有用”，“听说是商务英语，我今天提前
从老家赶回来上课”，“老师，给我们加点课时吧，我们付钱”，“老师.留个电话吧，以后好与您联
系”⋯⋯这门课内容实用，深受大家喜爱和赞赏是必然的，一切热烈的反应都是意料之中的事。
　　商务英语教学有其自身的方法：　　第一，理论联系实际。
要切忌空洞，要贴近实战，接近生活，符合现实，讲解要深入浅出，全面、细致，要包教包会，讲解
要有图文配合和实例分析，必要时还要有现场模拟。
讲解的内容要有选择，有用的讲透，没用的不讲。
贴近实战.要求老师讲解时要有例子.要有实际的商战能力和丰富的国际商战经验，还要引导学生抛弃
过时的人生观和价值观。
接近生活的关键在于老师的鉴赏力和深入理解课文知识的能力，熟谙国际宏微观经济、贸易、法律和
动态经济的分析能力。
例如，合同的原理和询盘、发盘、还盘的原理可以通过生活实例和现场模拟过程让学生理解。
国际支付可以通过画图来说明.宏观经济中的股票市场、期货市场、外汇市场、市场价格预测应该作为
一个整体来讲，通过它们之间的动态关系来讲解，讲到货币的价值、利润、通货膨胀和次贷危机时要
把马克思经济学、西方经济学、中国古代经济学、美元霸权的实质对比起来讲。
讲到汇票、本票时除了讲定义、区别，还要打比方，让学生真正理解其实质。
单据都应向学生展示票样，变抽象为直观。
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内容概要

本书包括国际商务导论、商务组织、经营方式、经济学入门、竞争的种类、市场经济、国际贸易实务
简介、国际贸易术语及定价原则、营销、营销组合和产品促销、国际支付与结算以及国际商务谈判策
略等知识。
全书内容丰富、语言通俗，理论性和实用性强。
     本书适合于高等学校的商务英语、国际贸易、国际金融、国际会计、国际市场营销、工商管理、外
企管理以及国际商法等专业。
也可作为涉外经济、世界经济、西方经济等专业的研究生、本科生和商务英语专业专科生的专业英语
教材，还适合于从事上述专业工作的工作人员用以提高专业英语水平和业务工作能力。
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章节摘录

　　对于进口商来说，他面临的是拖延装运的风险，他可能是在付款后很久才收到货物。
这种拖延可能是由生产或运输造成的，并有可能导致业务损失。
还有一种风险，即由于出口商的疏忽.或是不诚实造成发运出不合要求的货物。
　　政治风险，如战争、配额、外汇管制：商业风险，如市场变化、汇率波动；甚至语言障碍；所有
这些都构成了国际贸易中的问题。
由于这些问题和风险，出口商在收到货款之前不愿意发货，而进口商在付款之前就希望得到货物。
　　在国际贸易中已经发展出各种付款方式以解决不同形势下的付款问题。
当进口国的政治和经济形势使付款不稳定或者当买方的信誉让人感到怀疑的时候，出口商倾向于采用
预付现金或部分预付现金的方式。
在这种情况下，进口商在预付现金后不能保障出口商履行其责任。
如果买卖双方相互非常了解，他们可能以记账方式进行贸易。
这意味着在交易中不涉及票据且买方从法律上讲可以在任何时间付款。
卖方一旦运出货物便失去对货物的控制。
在这种基础上进行的销售，通常是以定期付款来支付的，显然，出口商必须有足够的财力来承担收到
货款之前的货物费用。
如果出口商希望保留其对货物的所有权，他可以进行寄售交易。
这意味着出口商须将其货物运到国外，并且等货物卖出后才能收回货款。
如果货物没有售出，可以运回。
因此，只有在完全了解所涉及的风险后才会进行这种交易，而且这种交易最好是限制在固定的国家进
行，出口商在该国有可以信任的代理人照看其利益。
　　国际贸易中的许多交易是通过汇票支付的，英文的汇票draft也称为bill of exchange，它是对某银行
或客户下达的无条件的命令.命令其立即或在未来的某个固定时间向某人支付一定数额的款项。
开出汇票的人，通常是出口商，称作出票人，接受汇票的人称作受票人。
还有一方.即受款人，也就是收受款项的人。
受款人同出票人通常是同一人，但并不一定是同一人，因为出票人可以指示受票人付给“我们”或指
示其付给“另外某人”，例如银行。
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