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内容概要

本书为21世纪高职高专电子商务系列教材之一。
    内容针对飞速发展的电子商务，从基本的商务流通理论人手，层层深入，对互联网与商务流通的关
系、商务流通管理的策略，以及商务流通中的信息环节、谈判沟通环节、合同订立环节进行了全面论
述。
全书选题新颖，立论正确，内容深入浅出，所附案例生动贴切，有利于加深读者对知识的理解。
本书可用作高职高专院校经济管理类学生的教学用书，亦可作为企事业单位中商务管理人员的参考用
书。
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