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内容概要

网络营销是数字经济时代的一种崭新的营销理念和营销模式，网络营销需要实战技巧。
基于此，本书在阐明网络营销功能和特点的基础上，着力阐述了发现和创造网上商机的技巧，在网上
发布信息、调查市场、寻找商机、拍卖竞卖、招标投标、采购易货、建立网上商店等的运作方法和实
战技巧，特别是本书着重介绍了如何抓住联合国采购商机和进行跨国网络营销的运作方法和实战技巧
；对网络营销中如何防范、规避风险也做了生动详细的阐述。
本书有大量的典型案例分析，在附录中列出了数百个跨国(地区)贸易网站地址及翔实的跨国营销参考
资料。
     本书内容翔实新颖，具有可操作性和实战性，为广大企业，特别是中小型企业和网络创业者提升网
络经营能力，参与市场竞争提供了一条可资借鉴的、便捷的成功之路。
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