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内容概要

　　《商务谈判》从商务谈判的概述入手，介绍了商务谈判的结构、内容、前期准备等基本知识，然
后以谈判的全过程为线索，详细介绍了各个谈判环节和阶段的主要内容、运用策略及技巧，最后介绍
了商务谈判的风险控制。
商务谈判是一门理论与实践并重的学科，它集政策性、知识性、艺术性于一体。
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