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内容概要

　　在我国市场经济逐步发展与完善中，体育经济正显示着其不可忽视的经济价值，体育经济人正是
连接体育和经济之间的重要桥梁，但体育经济人的运作在我国尚属起步阶段。
　　本书为“体育经济与体育产业系列教材”之一，分上下两篇。
上篇对体育经济人和体育经纪活动进行了系统的理论介绍：下篇是具有代表性的体育经济案例的列举
和分析，也是本书的特色与重点。
　　本教材适合体育经济和体育产业方向的研究生及本科高年级学生选用。
对希望从事体育经济和产业活动及研究的人士具有较强的参考和指导作用。
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比赛经纪人规则中国足球协会运动员身份及转会规定 国外体育经纪合同范本国家联合会与运动员代理
人合同样本(国际田联)参考文献
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编辑推荐

作为体育经济方面的专业书籍和体育经济方向高层次人才培养的教材，本书分为上下两篇，上篇对体
育经纪人和体育经纪活动进行了系统的理论介绍；下篇是具有代表性的体育经纪案例的列举和分析，
也是本教材的特色和重点。
本书适合体育经济和体育产业方向的研究生及本科高年级学生选用，对希望从事体育经纪活动和研究
的人士也具有较强的指导意义。

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<体育经纪实务>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 6


