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作者简介
吴秋峰先生1956年8月
3日出生，台湾省台北市
人。
原籍福建泉州。
台
湾大学法律系毕业、法
学学士。

历任新峰纸器有限公
司董事长；国华人寿保
险公司家福通讯处经
理；国华人寿派驻中国
平安保险公司营销高级
顾问，北京、天津等20多
个省市营锁队伍创建指
导教师；新华人寿保险
公司培训中心主任；中
保人寿西安市分公司高
级顾问。
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