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前言

国际贸易惯例（InternationalTradePractice）通常是指在国际贸易业务中，经过反复实践形成的，并经
过国际组织加以解释和编撰的——些行为规范和习惯做法。
国际贸易惯例一般有成文惯例与不成文惯例之分。
成文的国际贸易惯例是经过权威性国际组织如国际商会、国际统一私法协会等对不成文惯例长期反复
使用，并对已经证明行之有效的规则加以完善和解释而成的。
一般说来，成文惯例由于有章可循．具有较强的规范性。
目前，在国际贸易领域最常见的国际贸易惯例主要体现在国际贸易术语方面。
由于不同国家对贸易术语有不同的规定和解释，这就促生了国际贸易中的矛盾和纠纷。
为解决处理这些矛盾和纠纷，促进国际贸易正常发展，国际商会、国际法协会等国际组织以及美国一
些著名商业团体经过长期的努力，分别制定了解释国际贸易术语的规则，这些规则在国际上得到了广
泛的应用，并成为国际贸易惯例。
当前，关于贸易术语的国际贸易惯例主要有三个：（1932年华沙一牛津规则》、（1990年美国对外贸
易定义修订本》和《2000年国际贸易术语解释通则》。
其中，《2000年国际贸易术语解释通则》已成为国际贸易双方当事人签约、履行合同义务及解决业务
纠纷的主要依据。
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内容概要

　　《国际贸易术语》遵循理论与实践相结合的原则，在介绍国际贸易流程和规范的基础上，以国际
贸易术语为中心点，详细并系统地论述了目前在国际贸易领域最常见的关于13种国际贸易术语的三部
国际贸易惯例，即《1932年华沙一牛津规则》、《1941年美国对外贸易定义修订本》和《2000年国际
贸易术语解释通则》，对其进行了逐条解释，并以案例分析法和比较研究法的形式分析了理解和运用
这些贸易术语应注意的事项和相关风险及其防范。
学习《国际贸易术语》，可使国际贸易从业人员掌握国．际贸易术语的基本理论、基本知识和基本技
能，有助于提高运用国际贸易惯例与规则处理实际问题的能力，从而达到学以致用的效果。
　　《国际贸易术语》适用于从事国际贸易实务工作的管理人员、研究人员、操作人员以及高等院校
经济类、管理类各专业的师生。
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作者简介

冷柏军，对外经济贸易大学国际经济贸易学院副院长，国际贸易教授，中国——欧盟经济合作研究中
心研究员，对外经济贸易大学国际商务研究中心执行主任。
1989年毕业于南开大学国际经济系，获得硕士学位，1997年以访问学者的身份在英国曼彻斯特商学院
进行学术交流，2000年至2003年在中国驻丹麦使馆经商处担任一等秘书。
为本科生、研究生讲授国际贸易实务、国际贸易惯例与规则、国际商法、国际商务谈判等课程；为政
府机关、国有大型公司、三资企业、上市公司等做过进出口贸易实务高级培训。
已公开出版的有关国际经济贸易的专著、教材、书籍、论文等累计字数达200多万字。
作为主讲教师，《国际贸易实务》课程荣获2004年国家级精品课程。
作为主要责任人，《国际贸易实务课程建设和教学实践》项目荣获2005年高等教育国家级教学成果奖
二等奖。
周婷，对外经济贸易大学讲师，经济学博士，美国项目管理协会认证的项目管理职业经理人。
现担任对外经济贸易大学国际贸易实用技能研究中心、祥祺奢侈品研究中心、全球营销中心的研究员
，参与多个国家、部委的课题，出版了《进出口交易惯例与案例》、《国际贸易实务》等多部教材，
并在《国际贸易问题》、《对外经贸实务》等国际贸易核心类期刊上发表多篇文章，获APEc电子商务
工商联盟论坛优秀论文奖。
担任过《国际商务》、《进出口经理人》等专栏撰稿人。
曾在商务部工作，并长期从事国际贸易的本科和研究生教学以及涉外企业的培训工作。
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章节摘录

2．发盘发盘又称报盘、发价、报价，是指发盘人向受盘人就某项商品的买卖及其各项交易条件提出
订立合同的建议。
在发盘中，必须提出主要交易条件，如品名、品质、数量、包装、价格、交货日期和地点、支付方式
等。
在发盘的有效期内，发盘人要承担义务，一经对方接受，交易即告达成。
但是，如果不具备主要交易条件，发盘虽经买方接受，也不能达成交易。
3．还盘还盘是指受盘人在接到发盘后，不完全同意发盘的内容，为了进一步磋商交易，对发盘提出
修改意见，用口头或书面形式表示出来的行为。
需要注意的是，还盘有两个法律后果：其一是还盘是对发盘的拒绝，还盘一经作出，原发盘即失去效
力，发盘人不再受其约束；其二是还盘等于受盘人向原发盘人提出的一项新的发盘。
还盘作出后，还盘的一方与原发盘的发盘人在地位上发生了变化，还盘人由原发盘的受盘人变成新发
盘的发盘人，而原发盘的发盘人则变成了新发盘的受盘人。
新受盘人有权针对还盘的内容进行考虑，决定接受、拒绝或是再还盘。
有时，一笔交易往往要经过许多回合才能达成。
4．接受接受就是交易的一方在接到对方的发盘或还盘后，以声明或行动向对方表示同意的行为。
法律上将接受称做承诺。
接受和发盘一样，既属于商业行为，也属于法律行为。
构成有效的接受要具备的条件有：必须由受盘人作出；表示接受，要采取声明的方式；接受的内容要
与发盘的内容相符；接受的通知要在发盘的有效期内送达发盘人才能生效；等等。
但在接受迟到的情况下，不管受盘人有无责任，决定该接受是否有效的主动权在发盘人手中。
5．签订合同交易一方的发盘一经对方有效接受，合同即告成立。
但合同是否具有法律效力，还要视其是否具备了一定的条件。
不具有法律效力的合同是不受法律保护的。
至于国际货物买卖合同的形式，原则上不加以限制，无论采用书面方式还是口头方式，均不影响合同
的效力。
在我国实际业务中，按照一般习惯做法，买卖双方达成协议后，通常还要制作书面合同，将各自的权
利和义务用书面形式加以明确。
国际贸易合同通常采用的形式有销售合同、销售确认书、出口协议书等。

Page 6



第一图书网, tushu007.com
<<国际贸易术语>>

编辑推荐

《国际贸易术语》由首都经济贸易大学出版社出版。
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