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前言

潮商是当今中国知名度最高的创富商帮之一，他们遍布五湖四海。
可以这样说，世界上有做生意的地方，就有潮州商人的足迹。
在中国乃至世界各地，在地产、银行、电信、零售、日化、医药、食品、服装及珠宝等领域，潮商披
荆斩棘，开拓“商疆”，占领市场，用无与伦比的智慧和独有的商道，谱写出一曲曲商海赞歌。
他们中有被誉为商界“超人”的华人首富李嘉诚，有能够影响印度尼西亚经济的林绍良，有在海外享
有巨大声誉的陈弼臣、林百欣，有网络精英马化腾、拉芳国际集团董事长吴桂谦等，不胜枚举。
潮商不但在本土有着巨大的生机和超强的竞争力，而且已经扎根世界各地，这其中的代表是泰国最大
的企业——盘谷银行的陈有汉，以及欧洲最大的华人企业——陈氏兄弟商场的陈克威、陈克光。
法国前总统希拉克盛赞潮州商人融人法国是“成功、勇气和毅力的典范”。
潮汕地区位于广东省东部，地处欧亚大陆东南沿海、太平洋西岸中段，连贯闽西南和赣东南，明清时
期隶属广东潮州府，现包括汕头、潮州、揭阳三市。
潮汕地区是中国著名的侨乡。
根据有关资料显示。
中国内地以外的潮汕籍以及说潮州语的华侨华人及海外同胞的数量在l000万人左右，主要分布在东南
亚、中国港澳台等地区，全球潮汕人总数已达3000万以上。
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内容概要

本书根据众多潮商的成功经验编写而成，书中这些成功商人的经商之道，处世之法，敏于发现机会的
眼光，不拘一格的经营方式等，都值得现代社会中的创业者和守业者学习、借鉴。
期望本书能够给你提供帮助和指导，助你的事业成就一番辉煌。
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章节摘录

以满足其即时通信需求，而想享受到更具诱惑力的体验性增值服务，就必须付出相应的费用。
这一措施使腾讯逐步走上了健康发展、良性循环的轨道。
成与败、得与失对于马化腾而言固然是泾渭分明，但最重要的是只有精彩的过程，才能有完美的结果
。
所以在执著追求的过程中，他像一个攀登者，谨慎地迈好通往成功的每一步，眼睛凝视着前方，心中
充满了必胜的信念，每一个足迹都真实地记录着他生命的点点滴滴。
世界上没有唾手可得的成功，所以只有经得住反复锤炼的人才有可能达到目的。
因为他们持有一种永恒不变的信念，所以，他们才有惊人的耐力一步一步攀向成功的顶峰。
潮商梁南兴10多岁开始半工半读，跟弟弟梁南邦协助父亲卖潮州糜。
他同忆道：“当时，我在学校三早班，弟弟念下午班，父亲每天下午用迷你巴士把我们与干活工具载
到做生意的地点，一直忙到凌晨两三点。
”那时候，他的创业信念已相当坚定：“胸无大志，白活一世！
1976年，梁南兴成立清荣集团。
起初，他和弟弟梁南邦合作，把新加坡的二手德士（新加坡的出租汽车名称）出口到马来西亚、斯里
兰卡等地。
然而新加坡政府在1984年寅布禁止出租车转换成私家车出售，致使他手头上拥有的汽车无法从新加坡
转卖，顿时分文不值。
所幸一些商业伙伴答应赎同车辆，从而避免了破产的命运。
经过此事，梁南兴决定把业务分散到租车服务。
当时，新加坡租车市场有几百家从业者，呈泡沫化现象。
随着1985年经济危机的到来而一间间地濒临倒闭。
于是，梁南兴开始了一系列收购活动，两年之间一口气收购了十几家同行，把它们合并成诚信贷款租
赁，并逐渐累积客源把它发展成为新加坡最大的租车业者。
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媒体关注与评论

潮州商人融入法国是“成功、勇气和毅力的典范”。
  　　——法国前总统 希拉克
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编辑推荐

《可怕的潮州商人》：为什幺潮商的经商观念空前超前?他们敏锐的商业嗅觉，当机立断的决策能力．
联手经营的抱团哲学，至今是其他商人无法比拟的。
为什么作为在中国历史上有深远影响的三大商帮之一，他们至今仍保持旺盛的生命力，雄踞于海内外
商界？
潮商五百年不败的10大黄金法则：“起身法则”：盯住主要目标。
放弃次要目标。
“盘算法则”：现在吃点亏不算什么，关键是以后不吃亏。
“谋事法则”：做好一件事情不难，难的是做好一堆事。
“抱团法则”：和朋友紧紧抱在一起，谁也吃不掉你。
“磨砺法则”：越是坚持不住的时候，越要坚忍。
“出手法则”：每一分钱都是宝贵的，扔出去也要听到响声。
“换路法则”：有一种成攻叫放弃。
有一种失败叫占领。
“寻机法则”：看准时机扑上去，过了这树就没有这家店了。
“投资法则”：大钱小钱都要赚。
抓大不放小。
“管人法则”：好的管人方法胜过千言万语——让大家心往一处想。
劲往一处使!
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