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内容概要

人脉是小老板做大做强的基础。
卡耐基说过：“一个人的成功，15％取决于你的专业知识，85％则取决于你的人脉资源。
”只有善于交友，广结人缘，能够很好地编织自己的人脉网络的小老板，才能在人生的道路上左右逢
源、洒脱自如，才能站在一座塔的最高端俯看众人，俯视大地，最终成为人际交往的胜利者。
因此，掌握一定的与人交往的方法与技巧，将人脉打磨得如同一把无坚不摧的利剑，就成为小老板们
越来越重视的问题。
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