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内容概要

　　李嘉诚是当代华人中成功、杰出商人的代表之一。
他以庞大的商业帝国、雄厚的财力、卓越的经营智慧，以及富有传奇色彩的人生，赢得了“世纪超人
”的盛誉。
他的创业经历和财富生涯已经成为许多院校工商管理类专业教学的范例、商界管理者研究效仿的楷模
，他自己也成为青年人的偶像，尤其是他的经商之技、为商之道，更吸引了无数渴望成功的人去学习
、效仿。

　　本书收录了李嘉诚谈商论道的精彩言论，结合李嘉诚奋斗成功的实战经验，加以详尽阐释和深度
解读，全方位透视了李嘉诚作为一名大商人，开创大事业所遵循的大法则；揭示了李嘉诚高人一筹的
商业智慧，和他独一无二的生意经。

　　本书由重石编著。
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第一章懂得人情才好做事情
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善待别人是做人的宗旨之一
做人要富有同情心
勤、俭、诚：创业的三字真言
对人要守信用，对朋友要有义气
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做事要方，做人要圆
塞翁失马，焉知非福
赚钱不能违反原则、伤天害理
有大志的商人不专谋一己之私
生意人要具有儒商风范
做人一定要有强大的责任心
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用你快乐积极的情绪感召大家
务必要有一套行之有效的管理方式
行动与思想保持一致
爱我们的员工，因为我们是血肉相连的
第五章事在人为，但必须努力为之
事在人为，不信邪
没有人天生幸运
幸运成就不了常胜将军
勤奋是成事之本
永远比别人快10分钟
输也时间，赢也时间
能力和资金绝不是事业发展的瓶颈
推动事业进步在于适时“出手”
把自己置身于新行列之中
学历不高的人未必不能成为成功的商人
用变化的眼光看市场
了解自己适合做什么生意
做生意就是“低进高出”，关键是眼光要准
善于借强者之力壮大自身实力
做投资一要科学决策，二要见好就收
第六章合作是事业腾飞的起点
你今天看似在助人，实际上是在自助
真诚待人，合作纷至
商业合作必须有三大前提
即使竞争也要照顾对方的利益
一定要给人以丰厚的回报
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不及时给自己充电，你就会落伍
学习多元化的经营
第八章商人的心性修炼
跌倒了爬起来，才算好汉
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失败不可怕，可怕的是失败之后失去信心
形势不利，赶紧勒马止步
遇事慌张，大脑会失去思考能力
始终保持一种作风，就会落后
走稳每一步，就是大踏步
险中见稳，见好就收，百战不殆
成大事不能缺乏耐心
热爱你的事业才能成就你的伟业
要做有恒心有毅力的人
少安勿躁是商人安身立命之宝
生意成功后也要冷静
盛名之下，其实难副
要知恩图报
凡事应以大局为重
风险太大，利润再高也放手
老板的素质关系到企业的执行力
健康比赚钱更重要
摆脱消极情绪和态度
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章节摘录

版权页：插图：第一章 懂得人情才好做事情朋友多才能事业兴俗话说：“在家靠父母，出门靠朋友。
”李嘉诚认为，只有以德服人，广交朋友，广结善缘才能把生意越做越大。
商场上，人缘和朋友显得尤其重要。
善待他人、利益均沾是生意场上交朋友的前提，诚实和信誉是交朋友的保证。
就像在积累财富创造了奇迹一样，李嘉诚的人缘之佳在险象环生的商场上同样创造了奇迹。
李嘉诚生意场上的朋友多如繁星，几乎每一个与之有过一面之交的人，都会成为他的朋友。
有一位加拿大记者对李嘉诚的为人赞不绝口：“李嘉诚这个人不简单。
如果有摄影师想为他造型摄像，他是乐于听任摆布的。
他会把手放在大地球模型上，侧身向前摆个姿势⋯⋯他不摆架子，容易相处而又无拘无束。
他可以从启德机场载一个陌生人到市区，没有顾虑到个人的安全问题。
他甚至亲自为客人打开车尾箱，让司机安坐在驾驶座上。
后来大家上了车，他对汽车的冷气、客人的住宿，都关心周到，他坚持要打电话到希尔顿酒店问清楚
房间预订好了没有，当然，这间世界一流酒店也是他名下的产业。
”李嘉诚的为人宽厚，善待他人，还反映在他为老家族人扩建祖屋这件事上。
1979年，李嘉诚为家乡捐建了14栋“群众公寓”。
筹建“群众公寓”时，家乡政府部门提出“优先安排其亲属入住”的建议，李嘉诚坚决反对，他在给
家乡的信中说：“本人深觉款项捐出，即属公有，不欲以一己之关系妨碍公平分配。
”由于在外漂泊了40余年，李嘉诚十分怀念自己出生的祖屋，于是决定重修祖屋。
在修复祖?的问题上，李嘉诚小心谨慎的态度，以大局为重的处理方法无不体现出他的过人之处。
平心而论，极富爱心、孝心的李嘉诚，何尝不希望有一个优雅的居住环境，修复一座宽大舒适的祖屋
，一则可以解决族人的居住问题，也能节省“群众公寓”的分配单位，更多地安排其他缺房户；二则
可以聊表他本人慎终追远先祖的微愿。
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媒体关注与评论

得意时应善待他人，因为你失意时会需要他们。
　　——李嘉诚如果取得别人的信任，你就必须做出承诺，一经承诺之后，便要负责到’底，即使中
途有困难，也要坚守诺言。
　　——李嘉诚不论你在什么时候开始，重要的是开始之后就不要停止；不论你在什么时候结束，重
要的是结束之后就不要悔恨。
　　——李嘉诚年轻时我表面谦虚，其实我内心很骄傲。
为什么骄傲呢？
因为同事们去玩的时候，我去求学问；他们每天保持原状，而自己的学问日渐提高。
　　——李嘉诚假如今日，如果没有那么多人替我办事，我就算有三头六臂，也没有办法应付那么多
的事情，所以成就事业最关键的是要有人能够帮助你，乐意跟你工作，这就是我的哲学。
　　——李嘉诚
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编辑推荐

《李嘉诚想的和你不一样》：在世界深陷金融危机、经济陷入困境、投资意愿持续减弱的背景下。
他却能开拓新路，大笔投资。
李嘉诚无疑是我们这个时代最渴望成功的人去学习、研究、了解和模仿的杰出商人代表之一。
他究竟凭借什么样的功夫，创造着一个又一个财富传奇?为什么他做得比别人好为什么他想得比别人全
为什么他看得比别人远为什么他的成功神话当今还在延续
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