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内容概要

　　《生意人能做不能说的9大心计》结合中国人的心理特点、人际关系特点和现代商业理念，以众
多经典的案例和生动幽默的语言，揭示了许多成功商人秘而不宣的经商绝学。
通过决策定位、投资理财、省钱借钱、要账讨债、规避陷阱等九个方面，全面讲解生意场上的种种秘
密。
那些正在商海中奋战，或者有心在商业领域中一层身子的人们，如果能好好地钻研一下这本书中的用
心之计、用智之谋，那么即使有再多再大的难题，都会迎刃而解。
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书籍目录

第一章 做好决策定位的心计做熟不做生，轻车熟路好赚钱可落实的、切实可行的目标细分市场，做好
定位给产品质量设计一个高定位抓住身边的好创意，并付诸实施扬长避短，发掘自己的潜能紧跟形势
，调整目标定位能预测，善决断，抓住各种机会投资决策要做到审时度势经营得法就能点石成金通盘
策划，后发制人在危机面前更要沉着冷静将目标锁定新兴产业创新求异，企业才能长盛不衰从小事做
起，从小钱赚起无需资本投入的生意地位第二章 巧抓心理促成交的心计了解各类顾客的特征乔·吉拉
德的推销诀窍教你更好地开发顾客消费者购买心理的把握驾驭好价格这匹“野马”介绍商品应注意的
技巧促成各年龄段顾客成交的方法有效成交的促成方法小技巧促成购买薄利不一定多销，厚利也能多
销废电缆的价值差别只因一句话换个“身份”说话促成销售长久的客户带来长久的利益第三章 投资理
财、更多获利的心计首先要有正确的投资观念财富属于有创意的人让钱生钱，有投资才有获利⋯⋯第
四章 省钱借钱、解决资金问题的心计第五章 谈判磋商、争取有利条件的心计第六章 关系利益取舍的
心计第七章 增强形象魅力的心计第八章 要账讨债的心计第九章 规避陷阱、自我保护的心计
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章节摘录

版权页：第一章 做好决策定位的心计做熟不做生，轻车熟路好赚钱在动物界，几乎每一食肉动物都有
自己的领地。
在这个领地里，它就是王，它不允许别的动物涉足它的领地半步。
人类社会发展到今天，早已不再是占山为王的时代了。
只是我们可以从动物界的这一现象中受到一种启示，学到我们事业成功的经验一做熟不做生。
发展我们的事业，要先从我们熟悉的领域做起，不要轻易地改弦更张，更不要随随便便地去追赶所谓
的“热门”。
在股票市场上，不管指数是红是绿，也无论大盘是涨是跌，每天都有股票飘红，甚至每天都有股票涨
停板。
但这是不是就意味着人人都能赚到大钱呢?其实，我们稍微想一想，就可以对这个问题有个明确的回答
，股票市场既然是个市场，自然有钱有赚，如果人人都能赚到大钱，那么，谁来赔钱呢?在股市上泡过
的人几乎都知道，股市上最忌讳的就是追涨杀跌。
这是有过几年“股龄”的人都懂得的道理。
但是，在实际操作中，中小散户很少有人不追涨杀跌。
这也难怪，别的股票都在上涨，唯独你手中的股票得了病一样，脸儿总是绿的，这时候你怎么办?你说
：“我就是捂着，肯定有机会的。
”但第二天依旧，第二个月依旧，甚至到了第二年，你手中的那支股票还是那副德行，要死不活地趴
在那里不动，而别的股票翻几倍的都有了。
你忍不住了，就将它卖了，去追逐市场上的所谓“热门”。
可过了没几天，你就发现你手中的“热门”变凉了，把你深套其中，而你刚卖出没几天的那支股票却
邪门儿了似的活蹦乱跳，天天在上涨，似乎那些投资机构到处打听，看你卖了没有，他们好像就等着
你手里的那几自股。
股票市场是这样，其他事情其实也一样。
你自己熟悉的领域，你自己熟悉的工作，就好像原来你手中的那只股票，你跟它已经很熟了，甚至有
感情了，对它的规律基本也掌握了，总之，对你来说已经是轻车熟路了，再坚持下去很快就成功了。
你这时“弃熟就热”，到一个你一窍不通、一点儿不懂的领域，就好比这时候你“盲目换股”，肯定
会被“套牢”的。
当然，我们不是说你一辈子就别挪窝。
俗话说：“树挪死，人挪活。
”如果你在原来的领域确实没有前途，而且你丝毫也没有工作的热情，你换个岗位也无可非议，甚至
还应该鼓励。
这种情况毕竟比较特殊，对我们一般人来说，这样做完全可以理解。
但如果你是觉得别的行当特赚钱，便匆匆忙忙地上阵去搏杀，那肯定是会败下阵来。
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编辑推荐

《生意人能做不能说的9大心计:精明的商人一定要有心计》为你揭示经商的秘诀，诠释商场的规则。
做生意不是凭感觉、凭运气，而是要讲心计、讲实力。
玩转这些心计，你就能在生意场上左右逢源，事事如愿。
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