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内容概要

你希望有一个没日没夜、不辞劳苦、无须报酬，却又战功赫赫，为你开拓市场、维系团队的人吗？
你希望有一个分身有术、南征北战、忠心耿耿，却又战无不胜，为你倍增利润、倍增业绩的人吗？

这个“人”就是《直销如何学做教》。
 《直销如何学做教》由余泓江和天宇著。
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作者简介

天宇商业畅销书作者市场营销专家互联网研究者畅销书：《一分钟说服》《如何赢得顾客的心》《人
脉关系大赢家》《拒绝平庸》《销售寓言》作者
余泓江，中共党员，青年演讲家，行销专家，具有中国营销实战经验的本土化实力派训练导师。

企业管理服务团队系统建设高级专家，曾为金融业、保健行业进行过上千场的大型演讲和专业培训，
好评如潮。

现任中国市场学会直销专家委员会教育培训中心主任。
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章节摘录

　　直销还为我们提供了三个非常强大的工具：书籍、磁带和会议。
这些工具专为直销员而设立，可供直销员使用，帮助他们去建立生意。
使用工具是这个生意中非常重要的一个技巧。
　　书籍和磁带不仅仅是开展生意的工具，更是学习的资料。
直销是一个以学习为基础的行业，它的价值首先在于对人的培养，它认为只有一个人成长了，他的生
意才可能成长。
在这里，我们能够找到经验丰富的导师为我们持续不断地传授成功的经验。
直销企业每月会在全球范围内精选一本同个人成长、团队建设、领导力提升有关的经典书，推荐给成
员阅读。
通过听成功人士的演讲磁带、阅读优秀的书籍，可以使我们具备成功者的态度、思维方式和素质，掌
握成功的原则和方法，并且提升自己的情商和财商、表达能力、沟通能力、组织管理能力、领导能力
，完善性格等，将会在健康、家庭、事业、财富、人际关系和个人成长等多个方面获得平衡发展，成
为自己所能够成为的最好的人。
　　在我们身边，有很多直销员刚进入直销行业的时候，普普通通，三年五载之后，我们会惊讶地发
现，他完全变了，变得谈吐优雅，穿着讲究，处处透着成功人士的气息。
　　⋯⋯
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