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前言

今天，温州商人被看做是国人中最有全球视野、最有商业头脑、最贴近草根、最能创业的一群人。
随着财富积累的猛增，温州商人已经成为新一代的创富标杆。
    2005年12月28日，在温州乐清飞行总会举办的一个私用飞机机型推介会上，22名温州商人向7家国内
外知名飞机制造、销售公司集体订购了22架私人飞机，交易总额达1．332亿元。
    “购买飞机主要用于商业用途，可以提升公司整体形象。
”一开集团董事长屠昌忠表示。
    “在这次大规模订购之后，温州已成为我国私人飞机最多的地方。
”中国通用航空网CEO杨笑侬说。
    富裕的温州商人到处投资、炒房、炒煤⋯⋯只要是有钱挣的地方，就会出现温州商人。
近几年，温州商人投资往往是大手笔，令人瞠目结舌。
于是，他们一下子成为世人瞩目的焦点。
    如今的温州商人再也不是当年修鞋、弹棉花的小商小贩，他们早已成长为左右投资方向、执掌市场
命脉的中坚力量。
温州也从一个人多地少的穷乡僻壤，迅速成为中国经济板块上的“财富基地”。
    温州商人为什么处处都能赚大钱呢？
    温州商人凭什么能赚别人赚不了的钱？
    温州商人靠什么挥舞起上百万元甚至上亿元的投资基金？
    人们深感迷惑：温州商人成功经商的背后到底隐藏着什么样的财富密码？
    眼光有多大，世界就有多大；眼光有多远，就能走多远。
一个商人的眼光往往决定着他能否成功以及发展到什么程度。
温州商人经商之所以技高一筹，就是在于他们具有与众不同的商业眼光。
    确实，从多年来温州商人的创业成功经历来看，他们的财富历程与商业眼光几乎有着超乎寻常的联
系。
    ◎心明眼亮——总能迅速找到财富的藏身之所，然后以迅雷不及掩耳之势迅速出击。
    ◎目光长远——不计较一时的成败得失，而是放长线钓大鱼。
    ◎眼光博大——行走于不同地区、民族和国家，行商足迹踏遍全球的每一个角落。
    ◎抱团创新——联合家人、亲友等所有人脉大干特干，还总能打出一些创新牌。
    ◎熟悉政策——哪怕是再普通不过的政策信息，也能成为他们经商的灵感来源。
    ◎精通炒作——让别人帮忙搭台，然后自己登台卖艺，节省了成本，赚足了眼球。
    在全国500强企业中，温州企业总是位居前列，富有的温州商人在我们身边也是随处可见。
显然，这一切都离不开温州商人独特的商业眼光。
    温州商人总能最先找到财富。
对于温州商人来讲，看到隐藏的财富就像是发现了猎物，他们会竭尽全力以最快的速度冲上去，把财
富收入囊中。
他们集人脉、政策、创新、模式等为一体，从多角度、纵深度、广泛度等全方位对财富进行精准的跟
进和追踪，敏锐的商业嗅觉让他们总能在“财势”的风口浪尖过足赚钱的瘾。
    眼光产生的利润是最大的。
对生意人、创业者以及管理者来说，看得与众不同，才能做得非同凡响。
本书对温州商人的独特商业眼光进行了十分细致、详尽的分析和总结，具有很强的实践性和可操作性
，能够帮助广火商界精英尽快地练就一双敏锐的“商业眼”。
一旦做到这一点，你就不是离成功很近了，而是已经成功了。
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内容概要

　　本书对温州商人的独特商业眼光进行了十分细致、详尽的分析和总结，具有很强的实践性和可操
作性，能够帮助广火商界精英尽快地练就一双敏锐的“商业眼”。
一旦做到这一点，你就不是离成功很近了，而是已经成功了。

《温州商人的眼光》的作者是汪力。
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书籍目录

第一章 财富眼光
——眼光产生的利润是最大的
1．眼光高低决定生意大小
2．在司空见惯中寻找商机
3．看清楚自己适合做什么
4．一定要看清财势的走向
5．大势不好未必你不好
6．戴着望远镜看世界
7．不当老板才是最大的风险
8．做策略性的思考者
9．世上不缺商机，而是缺少发现
第二章 领先眼光
——先人一步的生意最赚钱
1．头道汤的味道最好
2．抢先一步，领先一路
3．敢和任何人抢订单
4．大胆进入新市场
5．先发制人，以快打慢
6．让好点子产生价值
7．抢占商战中的“制高点”
8．为夺商业宝地不惜血本
9．速度法则：“快鱼吃慢鱼”
10．练就敏锐的“市场眼”
第三章 政策眼光
——做企业要搞清楚政策导向
1．始终走在政策的前面
2．搭上政策的顺风车
3．时刻关注政策变化
4．踩准宏观调控的节拍
5．把握好政治发展趋势
6．主动和政府搞好关系
7．从政策里找商机
第四章 炒作眼光
——产品是船，品牌是帆，炒作是风
1．生意靠做也靠炒
2．炒作：“钱生钱”的投资经
3．借炒作提高产品知名度
4．让人惊叹的炒房传奇
5．到山西挖煤赚到大钱
6．用“名人效应”抓住消费者
7．“蒜你狠”背后的炒作逻辑
8．炒作背后的私人钱庄
第五章 人脉眼光
——抱团闯天下，亲缘变财源
1．家人是创业的好搭档
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2．让亲友团帮你搭台
3．用朋友网编织出财富
4．扎堆做生意的智慧
5．抱团打拼，紧密合作
6．一起做事才能赚大钱
7．打赢每一场人情战
8．在饭桌上搞定生意
9．有困难，找商会
第六章 创新眼光
——想赢就走别人没走过的路
1．经商要有不一样的思路
2．生意就是生生不息的创意
3．是创造机会，不是等机会
4．洞察需求才能把握商机
5．给产品注入文化内涵
6．找准市场的空白点
7．在模仿中创新最重要
8．在小环节上加以创新
9．尝试不同的经营领域
10．成功就是走别人没走过的路
第七章 模式眼光
——小生意里面蕴藏大学问
1．给自己一个清晰的定位
2．把“小玩意”经营得有声有色
3．在“小题”上做大文章
4．做行业内的“隐形冠军”
5．玩转“借网捕鱼”模式
6．做大企业的配套伙伴．
7．“变废为宝”是棵摇钱树
8．生意人要“微利是图”
9．借助外力将小做大
第八章 长远眼光
——投资者必须心有大器
1．温州商人为钱走四方
2．做生意要心有大器
3．生意人必须放下身段
4．温州女老板的经商手腕
5．高利润是失败的根儿
6．谋求长远与共赢
7．主动打破家族制模式
8．在舍弃中成就卓越
9．长远的眼光造就大财富
第九章 世界眼光
——赚大钱离不开全球化思维
1．到世界各地抢生意
2．学会赚外国人的钱
3．依靠连锁经营打天下
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4．在全球范围内整合资源
5．名震全球的商业战术
6．以世界眼光做天下生意
7．以“炒天下”成就大业
8．心有多大，舞台就有多大
9．创新求变，让温州商人走得更远
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章节摘录

版权页：   在朝鲜考察时，曾昌飚发现平壤市供电严重不足，晚上一片漆黑。
曾昌飚还发现朝鲜人民的物资严重缺乏，最令人不可思议的是，朝鲜阿妈妮身上穿的白衬衫竟然没有
肥皂清洗，显得很邋遢。
就是这些看似贫苦的画面顿时让他眼前一亮。
 靠着敏锐的眼光，曾昌飚立即发现了隐藏在经济落后的朝鲜的无限商机，于是，他果断地决定在这块
土地上下注。
但是，当时的朝鲜政治气候和经济环境还不适合投资，人民币兑换朝元的官方汇率远低于两种货币间
的合理汇率，进口关税极高，由于国家经济欠发达，老百姓的收入低，消费能力也不强。
不过曾昌飚并没有轻易地放弃，他相信自己的眼光终会带来财富。
 精明的曾昌飚开始耐心地等待机会。
自2002年起，朝鲜政府开始大幅度地提高物价和职工工资，同时允许个体经营、商店租赁、土地承包
，并设立了经济开发区，企业也实行了独立核算、自负盈亏。
 2003年9月，朝鲜进行了"经济政策调整"。
此时，曾昌飚期待的投资朝鲜的时机正在逐步成熟，他开始积极地做投资筹备工作。
 经过各方面的洽谈和交涉，2004年，曾昌飚终于成功地把平壤第一百货大楼拿下，并作为自己进入朝
鲜市场的切入点。
他果断地签订了10年的承包合同，投资5000万元对营业面积3.6万平方米的大楼进行改建装修，并直接
从国内组织货源在朝鲜销售，将平壤第一百货大楼打造成朝鲜国内重要的中朝贸易基地。
 商机并不是都蕴藏在大背景、大地方中，它们往往隐藏在日常生活的琐碎细节中，而这些细节正是常
人看不到财富的空白区。
独具慧眼的温州商人则善于在司空见惯的场景中寻找蕴藏巨大财富的商机，填补空白。
他们用敏感的眼光去搜索每一个生活细节，因为他们深知财富就在大家都能够看得到的地方。
身边的生活小事蕴涵的机会就足够巨大，足够让温州商人成为财富新宠。
 王招富就是一个从生活不经意处挖出金脉的温州商人，他以神奇的商业眼光看出了平常之处的不平常
。
 17岁的王招富从乐清芙蓉中学毕业后，就进入乐清白龙山林场工作。
两年后，王招富开始外出打工做生意。
刚开始的创业并不是那么容易。
1986年，王招富和妻子在郑州振兴商场租了一个柜台，经营服装生意。
夫妻俩每天忙碌地干活，但是第一年却亏损了。
 面对经营的失利，王招富并没有泄气，他们决定采用自产自销的方式进行经营。
于是，他们自办了服装加工厂。
第二年，他们的生意开始好转并有了利润。
后来，他们又瞄准了舞蹈市场，独家经营舞蹈鞋。
就这样，他们的生意越来越红火。
 河南郑州市的敦睦路一带商业基础很差，没有商店，所以，在很多生意人眼中，这块地方没什么商机
，也正是因为如此，郭睦路一直被很多商人排除在投资行列之外。
然而，王招富的眼光却很不一般，他觉得虽然敦睦路一带商业基础有些差，但是这一块的人流量非常
大，没有商店，正好没什么竞争对手，因此他认定这一带的市场发展潜力巨大。
 于是，王招富大胆地租用了这些地，合资建起了几间店面，总面积约400平方米。
店面建成后，王招富仍然经营服装。
不久，这一带的商业氛围越来越浓厚，竟然发展成了郑州最大的服装市场。
王招富的服装生意扩展到周边的省份，公司越来越大。
 王招富的成功在于他有独到的眼光。
由于眼光独到，所以，选对了经商的地方，看到了不经意间的商机，把准了市场的钱脉。
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 有独到的商业眼光，眼光准，看准了就大胆去做，这是大部分温州商人的特征。
在普通之处找出不平常的商机，这就是温州商人独特的商业眼光。
 生活中有许许多多的事情，由于司空见惯才使人觉得它们很寻常，结果让相当一部分人丧失了很多的
机会。
 其实，商人们不用四处寻找商机，商机就在你的身边。
只不过大多数人难以跳出惯性思维的怪圈，是常有的惯性思维妨碍人们拥有发现商业机会的眼光。
 要打破惯性思维相当困难，解决困境的最好方法就是走出去，看一看外面的商机是怎么做成的，一旦
有了比较，回来后就能够迅速地发现原有的不足。
更重要的是，要有随时捕捉信息的能力和得到信息后随即行动的意识和意志。
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编辑推荐

《温州商人的眼光》为您揭示温州商人的赚钱秘籍。
温州商人为什么处处都能赚大钱呢？
温州商人凭什么能赚别人赚不了的钱？
温州商人靠什么挥舞起上百万元甚至上亿元的投资基金？
人们感到迷惑：温州人成功经商的背后到底隐藏着什么样的财富密码？
眼光有多大，世界就有多大；眼光有多远，就能走多远。
同样是商人，眼光不同，境界不同，结果也会不同。
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