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内容概要

本书由二部分组成，共分为十四章。
第一部分（前7章）重点介绍了国际商务谈判知识和语言技能，使读者能充分了解国际商务谈判的技
能与策略；第二部分（后7章）以商务谈判业务流程与案例，向读者展示了实用商务英语谈判的概貌
，引导读者顺利地跨入国际商务谈判领域的大门。
为了方便读者，本书后部对重点、难点部分配有译文。
书后配有教学多媒体有声课件光盘。
    本书取村真实，内容新颖，信息丰富，体系合理，通俗易懂，集科学性、实用性、趣味性和可操作
性为一体，将商务谈判学习与英语学习有机结合起来，旨在帮助读者掌握商务谈判知识、谈判基本技
巧以及提高商务谈判分析与处理能力。
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