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内容概要

　　社会生活中，处处充满“别人不说，但你一定要明白”的情况，职场中尤为明显。
那么，如何能够读懂别人心思，用不着痕迹的方式得到真相？

　　本书作者老A将多年FBI心理操控术研究及实际应用经验相结合，使其成为轻松、实用的人际交往
技巧，不仅教会读者如何读懂并精准判断对手心理，更进一步揭露如何在关键时刻用微小技巧攻克其
心理防线，让对方对你倾心相告，让秘密不再是秘密！
希望此书能够帮助读者进行更为有效的人际沟通，成为人际关系中的大赢家。
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作者简介

老A，多年FBI心理操控术研究及实际应用经验，以令人难以置信的方式套取出对手的机密。
在深入研究各类心理类著作后，决定编著此书，将专业的心理操控技巧与实际案例相结合，使其成为
轻松、实用的人际交往技巧。
希望能够借助此书帮助读者进行更为有效的人际沟通，成为人际关系中的大赢家。

    本书不仅教会读者如何读懂并精准判断对手心理，更进一步揭露如何在关键时刻用微小技巧攻克其
心理防线，让对方对你倾心相告，让秘密不再是秘密!
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章节摘录

　　物以类聚人以群分，我是最合适的人吗？
　　在进入正题之前，我来说一个轻松幽默的笑话：　　在美国学习刑事侦查期间，我结识了一个朋
友，他喜欢追逐潮流、时尚。
夏天的时候，他开始琢磨要设计出一种别具一格的发型。
　　那时，恰赶上球星大卫？
贝克汉姆加入美国足球大联盟，他想到贝克汉姆曾经剃过光头，便兴冲冲地跑到理发店，剃了一个油
光锃亮的光头，并乐滋滋地向我们炫耀。
　　然而，两天后，他不再那么兴奋了。
　　他说：&ldquo;现在的年轻人真是特爱追逐潮流，之前从来没有发现过光头，可是自从我剃光头之
后，在什么地方都能发现光头。
昨天去迪厅，短短的一个小时就看到5个光头，怎么突然之间有那么多光头呢？
&rdquo;　　这是一种视觉效果，我们通常所说的&ldquo;物以类聚，人以群分&rdquo;，就是这个意思
。
在人的潜意识中，人容易接受自己的复制品，也就是说，人们比较容易接受与自己某些特征相同的人
或者事物。
这是一种潜意识行为，通常发生在我们视觉与听觉可触及的范围内，或当我们碰到自己喜欢的事物时
。
当我们希望通过接触或者附和见到的事物接近潜意识时，或当我们想表示对别人的喜欢时，我们可能
就会不自觉地以自己作为标签，将别人的某些特征向自己固有的标签靠拢，潜意识里接受并认同这种
行为，这种标签所呈现出来的共通的特点，就成为沟通双方感情的一条线，连接着双方的沟通意识。
　　这个朋友的标签里标榜着独树一帜，当他发现有人与他的头型相类似的时候，这种独树一帜的标
签就不复存在。
　　&hellip;&hellip;
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编辑推荐

　　终极读心，让秘密不再是秘密！
　　社会生活中，处处充满&ldquo;别人不说，但你一定要明白&rdquo;的情况，职场中尤为明显。
那么，如何能够读懂别人心思，用不着痕迹的方式得到真相？
　　本书整理了国际情报专业研究成果，首度以轻松的方式公开情报专业人士套取信息的技巧和案例
，使其成为在任何场合都能派上用场的套话技巧，让你轻松攻克对手心理防线。
　　你知道吗？
　　你的一个微笑、点头、握手甚至眼神，都可以让他说更多！

Page 7



第一图书网, tushu007.com
<<FBI终极套话术>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 8


