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内容概要

周云编著的《房地产经纪实务(第2版)》根据全国房地产经纪人协理从业资格考试大纲及房地产经纪从
业能力需要编写，主要包括：房地产经纪业务、房地产经纪合同、房地产实地查看、房地产交易、房
地产交易价格、房地产交易税费、房地产登记、房地产经纪服务相关业务等。
本书是作者在多年教学、行业培训和实践积累的基础上，以全国房地产经纪人协理考试大纲和能力要
求为依据，结合实际案例，具有知识的系统性、操作的指导性和行业的针对性。
《房地产经纪实务(第2版)》适用于房地产经纪从业人员，以及政府管理部门、高等院校、经营者、教
师、学生等相关人员。
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