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内容概要

　　《商务外语即学即用系列：商务英语900句（第2版）》是在原全国外销员资格考试用书《外经贸
英语500句》基础之上编写而成的，充分保留了原书简洁、实用、针对性强的特点；又根据外经贸发展
的新形势，增加了诸如找工作、面试、升职祝贺、开业庆典、广交会等一些新内容，非常切合商务工
作的实际需要。

　　《商务外语即学即用系列：商务英语900句（第2版）》分为三大部分：（1）日常对话；（2）商
务谈判；（3）拓展商务对话。
《商务外语即学即用系列：商务英语900句（第2版）》共30课，每一课的内容又分为：示范对话、常
用句型和相关表达方式三部分。
其中，示范对话体现了每一课的主题，具有很好的代表性；而常用句型和相关表达方式则是对话内容
的进一步延伸。
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章节摘录

　　Unit 7 付款　　PartⅠ.示范对话　　在接下来的两个对话当中，A和B就付款条件进行磋商。
在第一个对话中，A和B是第一次做生意，A希望说服B接受即期信用证付款，而B则希望采用付款交单
。
在第二个对话中，A和B是老朋友，B试图说服A从以往的即期信用证付款方式调整为付款交单或电汇
。
你应当学会如何说服对方接受自己的付款方式，如何在适当的时候让步。
　　（1）　　A 很高兴能与你方就付款条件进行磋商。
由于这是我们之间进行的第一笔交易，我希望能够遵照惯例，也就是说，用即期信用证付款。
您觉得怎么样？
　　B 恐怕不行。
但目前我确实有困难。
你们能不能通融一下，比如说，接受付款交单？
　　A 对我方来说，只有和老客户或是数额较小的情况下才接受付款交单。
而现在情况不同，我们只能接受保兑的、不可撤销的信用证。
　　B 您知道，信用证付款多少有点麻烦而且也贵。
考虑到交易金额比较大，90天远期信用证怎么样？
您看，我方已经让步了。
你方得给我们一点时间筹集资金。
　　A 我理解您的处境。
但正如您所说，这不是一笔小生意，生产和备货会占压我方资金，我希望你方能先付20%的定金。
　　B 好的。
但你方可否将订金降至15%？
20%对我方来说太高了。
　　A 恐怕我无权给你答复，我得和我们总公司联系一下。
（A给公司打了个电话。
）　　总公司说如果你方坚持支付15%的订金，那我们只能接受60天信用证。
　　B 60天？
好吧。
　　⋯⋯
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