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内容概要

　　掌握他人心理思维过程，有如在黑暗中点燃盏盏明灯，照亮你前行的脚步。
使得你的管理方法豁然开朗、管理问题迎刃而解，管理效果突飞猛进。

　　怎样一眼看穿消费者？
一眼看穿经销商？
一眼看穿竞争对手？
一眼看穿团队成员？
如此，找到通往他人心灵之门的神秘钥匙，令你的业绩迅猛增长？
这一切都来自于这门课程—-《营销心理学实战技巧》
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