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内容概要

一代名商胡雪岩，集官场、商场、洋场势力于一身，红极一时，家财万贯，成为历史上赫赫有名的“
红顶商人”。
他的成功尽管有外界因素的作用，但更为重要的是他具有一代优艉商人的全部素质。
这些素质概括起来就是商场四维：智、仁、勇、信。
    当今社会，是市场经济的社会，它对于商人提出的最直接的要求是“逐时乘势”的观察决策能力和
“八个坛子七个盖，盖来盖去不穿帮”的杰出运作能力。
胡雪岩善于施展能力来体验“四德”，成就了其辉煌一生的事业，给今人留下了许多可以借鉴的经典
案例和广阔的思索空间。
本书体系正是以商人四德“智、仁、勇、信”为脉络，系统梳理胡雪岸成功运用“商场四维”的经商
谋略和经验。
 本书分四卷：天鼎卷·智；地鼎卷·仁；神鼎卷·勇；人鼎卷·信。
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