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内容概要

　　胡雪岩是清朝晚期最具传奇色彩的人物之一，是19世纪中国商界的风云人物。
他的一生是极为传奇的一生。
他开启了中国新式商人的先河，所以鲁迅称他为“中国封建社会的最后一位商人”。
他白手起家，由商而官，由官而商，叱咤商界，游刃官场，从而富甲天下，“红顶商人”的美名流芳
百世。
　　胡雪岩的人生，智慧之光处处可见。
可以说是他的智慧。
改变了他的生存环境。
他从容地流转于红顶子、黄马褂、生意场之间，创造出了令人瞩目的商业奇迹。
他突破了当时封建社会的观念屏障，以异军崛起之姿做到与大官平起平坐的[红顶商人]其财富的万贯
、纵横商场的智慧隽语，至今仍适用二十一世纪的所有商场竞争，值得欲想在商场上放手一搏的有识
之士一一借鉴。
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章节摘录

　　勇敢地决断：知其不可赌而赌之在经营活动中，谨慎与稳健是必不可少的。
当面对着一项重大事务需要做出抉择时，在谨慎与稳健的同时还必须有“勇”的精神。
　　胡雪岩在商海中有着一种一般商人所没有的勇。
他的这种勇，既不同于输红了眼的赌徒倾家荡产的最后一搏，也不同于那种为朋友不假思索的两肋插
刀的莽撞，而是经过深入的了解，缜密的分析，全局的把握，然后才作出的果敢判断，所以说，胡雪
岩的勇，是一种“智”勇。
　　在胡雪岩创办的阜康钱庄开业后不久，由于胡雪岩这个趴着钱柜长大的伙计已轻车熟路，以及档
手们的得力，生意兴隆，招牌也越来越响。
胡雪岩见大事已成，准备赴上海去了解一下丝业方面的行情，以扩大经营领域。
正待他启程之日，浙江藩司麟桂捎了个信来，想找阜康钱庄暂借五万两银子。
五万两，对于刚开业的阜康钱庄来说可不是小数目。
而胡雪岩对麟桂也只是听说而已，平时没有交往，更何况胡雪岩听官府里的知情人士说，麟桂马上就
要调离浙江。
这次借钱很可能是用于填补他在财政上的空缺。
　　胡雪岩很为难，借了，人家一走，岂不是拿钱往水里扔，声音都听不到？
即使人家不赖账，像胡雪岩这样的人，也不可能天天跑到人家官府去逼债。
五万两银子，对阜康来说也是一个不小的损失。
　　但一旦在人家困难的时候，帮着解了围，人家自然不会忘记。
据知情人讲，麟桂这个人也不是那种欠债不还，耍死皮的人，现在他要调任，他不想把财政“空缺”
的把柄授之于人，影响了他仕途的发展，所以急需一笔钱来解决问题。
　　胡雪岩权衡利弊。
决定冒一次“险”。
他吩咐伙计马上筹集五万两银子给麟大人送去。
要冒。
就冒得爽快一点。
　　没多久，送钱的伙计回来了，只见他脚步轻快，面带笑容，掩饰不住内心的喜悦。
胡雪岩一看，知道一定有好事，他叫伙计坐下，慢慢说来。
原来，当伙计把银子送到麟大人手里时，麟桂没想到胡雪岩办事如此之快，而他们两人从未打过交道
，胡雪岩却如此放心地把钱借给他了，他佩服胡雪岩的爽快。
于是，他报之以“李”，他当即告诉钱庄的伙计，他即将调任江苏，负责江南、江北大营的军饷筹集
，阜康立即去上海办个分店，以后各省的饷银都经过阜康钱庄兑换到江苏。
　　这可是一个不小的业务，而且又顺便把阜康钱庄的势力发展到上海，这正是胡雪岩求之不得的事
情，那么以后到上海做生意，就不再愁资金苦短的事了。
胡雪岩为自己又办成了一件大好事而拍案叫绝。

Page 4



第一图书网, tushu007.com
<<胡雪岩商道>>

编辑推荐

　　胡雪岩是清朝晚期最具传奇色彩的人物之一，是19世纪中国商界的风云人物。
他的一生是极为传奇的一生。
他开启了中国新式商人的先河，所以鲁迅称他为“中国封建社会的最后一位商人”。
他白手起家，由商而官，由官而商，叱咤商界，游刃官场，从而富甲天下，“红顶商人”的美名流芳
百世。
　　胡雪岩的人生，智慧之光处处可见。
可以说是他的智慧。
改变了他的生存环境。
他从容地流转于红顶子、黄马褂、生意场之间，创造出了令人瞩目的商业奇迹。
他突破了当时封建社会的观念屏障，以异军崛起之姿做到与大官平起平坐的[红顶商人]其财富的万贯
、纵横商场的智慧隽语，至今仍适用二十一世纪的所有商场竞争，值得欲想在商场上放手一搏的有识
之士一一借鉴。

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<胡雪岩商道>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 6


