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内容概要

从20世纪80年代初到现在，汪海凭着一种坚强的意志、一种自信、一种振兴民族经济的责任感和使命
感，在强手如林的市场竞争中，拒绝来自国外鞋业巨头合资的诱惑，瞄准世界鞋业第一品牌耐克，一
路过关斩将，使“双星”跃升为世界最大的鞋业基地，跻身世界知名品牌行列。

    “双星”在世界各地闪烁，双星鞋以年出口美国1700万双，平均每15个美国人中就有一人穿双星鞋
的业绩，深深震撼了美国这个鞋业王国。
美国人心悦诚服地推举汪海为1995年“世界风云人物”。

    在这个弱肉强食的竞争年代，汪海是一位强者，是一位民族经济的忧患者和忠诚的捍卫者。
他将中华民族灿烂的文明创造性地与市场经济相融合，不仅铸造了一块纯中国血统的世界名牌，也让
中国文化在全球各地大放异彩。
在世界经济舞台上，在强手面前，汪海无拘无惧，诙谐、洒脱、机智，一往无前。

    1992年夏季，汪海飞越太平洋来到美国纽约，他要在这个自称是世界制鞋王国、拥有世界鞋业第一
品牌的国度，召开新闻发布会，向世界宣告:“双星”要照耀全球。
在记者招待会上，星岛日报记者问汪海:“如果美国取消中国最惠国待遇，实施301条款，你的企业会
不会受到影响?你对此持何种态度?”汪海不卑不亢地答道:“我是个鞋匠，不想对政治多谈，但作为一
个中国人，对这个问题我必须回答。
最惠国待遇本身就是对等的，不是哪一方恩赐给哪一方的。
没有美国市场，双星肯定会受些影响，但东方不亮西方亮，美国有2亿人，中国却有12亿人，丢个美国
市场算不了什么，我们可以去开拓世界的其他市场。
”
    在这次记者招待会上，纽约《美东时报》记者威廉·查理对汪海紧追不舍:“大家都叫你中国鞋王，
那么，你现在脚上穿的皮鞋是双星鞋吗?”汪海笑了，笑得很灿烂，他不紧不慢地说:“感谢记者先生
的提问，我知道在公众面前脱鞋是很不文明的行为，但是⋯⋯”他弯腰脱下鞋高高举起，大声说道:“
看到鞋底上的双星商标了吗?我一年四季都穿双星鞋，我的员工也穿双星鞋，我们就是要脚踏‘双星’
，走遍世界。
”
    第二天，汪海手举皮鞋的大幅照片赫然刊登在纽约的多家报纸上。
美国新闻界评论:至今，在美国公众面前脱鞋的共产党人只有两人，一位是前苏联首脑赫鲁晓夫在联合
国总部发火，把鞋脱下连连敲击桌子，以显示他超级大国的威力;另一个就是这位中国鞋王汪海，他笑
眯眯地用自己的产品向美国市场挑战，这才是真正的厉害。

    中国有句俗话叫“艺高人胆大”，汪海就属于“艺高”的一类人。
否则的话，你再有民族情、爱国心，如果技不如人，也会被人家从市场上挤垮、挤掉，你就是再有骨
气也没咒念。
汪海有句口头禅叫:“创名牌就是最大的爱国”。
汪海的为人就像这句口头禅一样的平实无华。
以我看，汪海能有今天，得益最大的是一个“实”字，他许多方面的成功都可以从这个字中找到注解
。
正因为他一向脚踏实地，每走一步都扎扎实实，才有了今天茁壮的“双星”，美国才对他礼让三分，
汪海才成为1987年中央领导在中南海接见的全国首批优秀企业家中的“硕果仅存者”。

我常想，在当今这样一个全球经济日趋融合，国与国之间的竞争最终将以经济实力见高低的年代，究
竟一种什么样的精神“化身”对民众更具感召力和震撼力呢?
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    无数的事实正在告诉我们，伴随着中国加入WTO和全球经济一体化的趋势，没有谁比一个胸怀拳拳
报国心、抱有强烈民族感，在强大的外资巨头面前无畏无惧、一争高低，已经走出一条独特成功之路
的国有企业总裁，更有感召力和震撼力。
他们不仅代表了中国最先进、最优秀的生产力，也是中国与外强进行较量的尖锋力量。
没有谁比他们挟带的影响力更厚重，更具现实意义，更能打动举国民众。
 
    正是基于这样一个深层次的原因，我下决心要写汪海，向世人展现汪海不曾被人们认识的另一面。
就是他，作为国营企业一个经营管理者、一位企业的精神领袖，他用自己那强烈的民族自尊心、危机
感、闪光的思想以及崇高的品格，将3万多名员工凝聚在“双星”这艘航船上，与发达国家的老牌劲
旅展开一场看不见硝烟的市场征战。
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书籍目录

第一章　苦难是一笔财富　1、苦涩童年  　生活的艰辛，父亲的默默实干，母亲的勤劳与人穷志坚，
在汪海幼小的心灵中烙下了深深的印记。
他在童年中就有一个梦想:要当英雄。
　2、战场上与美国交锋    一心当英雄的汪海终于如愿以偿地参了军，在越南战场上他九死一生。
战火的洗礼，磨练出他那坚强的斗志和毅力，为汪海以后的“英雄造时事”打下了伏笔。
　3、敢为天下先  　在奄奄一息的青岛橡胶九厂，汪海如同重上战场，展开了一场与传统、世俗、市
场不屈不挠的争斗，揭开了他敢为天下先、“市场将军”的光辉一页。
第二章　打造鞋业帝国　1、从“定制”走向“创新”    当汪海看到中国女排脚穿日本名牌“美津浓”
排球鞋时，感到一种从未有过的内疚。
从那一刻起，汪海就背负起了振兴民族鞋业的重任。
　2、连锁中国  　市场的风云变幻，使汪海预感到连锁经营的巨大魅力。
在短短几年间，双星卧薪尝胆，构建起中国最大的连锁营销网络。
筑就了双星坚实、强劲的航空母舰。
　3、打造鞋业帝国    年代初期，“双星”羽翼渐丰。
挟业已形成的连锁经营网络和科技创新优势，“双星”如虎添翼，超速成长，当仁不让地坐在中国制
鞋霸主的交椅上。
　4、吞并“华青”股份    年初，汪海向外界透露:双星不光给人做鞋，还要做更大的鞋，给汽车“做
鞋”—生产名牌轮胎。
　5、台湾商人的赞叹    台商怒气冲冲而来，心悦诚服地满意而归，双星到处可见的“汪海语录”深深
打动了这位自称是做了一辈子鞋的台湾鞋业界元老。
　6、台湾“波奇”俯首称臣    刚刚在深圳为双星上市一锤定音，汪海又匆匆飞往成都，面对被台湾“
波奇”合资后奄奄一息的成都“红旗橡胶厂”，汪海自言自语道:“红旗不能倒”。
第三章　中国鞋王对美国说不　1、德国特里尔城的遐思　2、我要为我的祖国做事　3、在美国当众脱
皮鞋的共产党第二人　4、华尔街日报记者造访双星　5、美国官司　6、佛学在管理中的妙用　7、旧
金山与美国客商“斗法”　8、海外的“双星军团”第四章　挑战世界鞋业第一品牌“耐克”　1、东
西方两位鞋王要对话　2、不创新就死亡　3、人才创富的时代到来　4、品质第一永远不能改变　5、
锻造世界名牌  ⋯⋯第五章 悠悠民族魂后记
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