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内容概要

在西方各国流传着这样一句话：世界上的智慧，装在中国人的脑袋里；世界上的钱，装在犹太人的口
袋里。
这是世人对犹太人成功经商的充分肯定。
    犹太民族是一个古老的民族，在人类文明史上占有重要的地位，近现代的犹太人则给全球商业带来
了高度繁荣。
据统计，犹太民族是目前世界上最富有的民族，有“世界金穴”之美名。
犹太人口在世界所占的比例仅为0.3%，但他们却掌握着世界经济的命脉。
在经济高度发达的美国，犹太人所占人口的比例为3%，但是根据《财富》杂志所评选出来的美国超级
富翁中，犹太民族企业家达到20%以上；而在全世界最有钱的企业家中，犹太民族占到了一半左右。
犹太人在商业上为什么能够取得如此巨大的成功呢？
    通过对犹太人发展历史的分析，以及近100年来成功的犹太人经商之道的总结，我们发现他们获得成
功有很多值得世人学习的地方，其中有九个方面最为关键。
犹太人有很多适合经商的特点，他们非常注重自己的目标，在确立目标时，能切合个人的实际情况和
环境条件，他们决不会把自己的目标定得遥不可及。
在确立目标后，他们便全力以赴直至成功，他们决不会半途而废或随意终止奋斗。
在那些成功的犹太人的身上，透过他们的成功经历，我们能够发现很多适合经商的特质，正是因为有
这些特质，犹太民族在商界能够独领风骚。
    犹太人对金钱有独特的看法，他们赚钱也有独到之处。
犹太人认为，不管方式方法如何，只要是通过自己努力经营赚来的钱，就受之无愧。
因此，他们善于开动自己的脑筋，通过各种方式让钱生钱，有时不惜冒巨大的商业风险，甚至借钱去
经商，以获取巨额利润。
他们就是通过这些常人不敢做的方式，达到了常人所无法企及的境界。
    犹太人不千篇一律地签订书面合同，但他们遵守契约，即使只在口头做出非正式承诺、非书面协议
，只要双方接受，他们就会不折不扣地按约定去做。
重信守约为犹太人赢得了美誉，也是他们在商业上获得成功的重要因素之一。
他们擅长让别人为自己赚钱，在企业经营和员工管理上都很有方法，他们的财富基本上都是靠驾驭他
人获得。
    犹太人经商能够做到世世代代成功，很重要的原因是他们将知识当做最稳妥的财富，他们有着虔诚
的求知精神，并世代相传。
犹太人之所以在世界各个领域中出类拔萃，不管是科技界、思想界、文化界、政界还是商界，巨大的
成就都是造物主对他们求知精神的回报。
    犹太人获得成功的原因还有很多很多，翻开本书，你就打开了犹太人成功经验的宝库。
    每个人都希望自己能够成为一个成功者，希望自己能够成为财富的掌门人。
然而，天上不会掉馅饼，不经历风雨怎能见彩虹。
要想在商业上获得成功，就应该向犹太人取经，学习他们的坚忍不拔，学习他们的刻苦用心，学习他
们的全神贯注，学习他们对商业的执著追求，学习他们成功经商的各个细节。
    在商业场上，没有什么是不可能的，你用心了，你努力了，你就有可能成为商业霸主；在商业场上
，也没有永远的成功者，即使是犹太人也如履薄冰。
作为一名商人，需要不断学习成功的知识和经验。
希望你能通过阅读本书，从犹太人的成功经验里激发出自己的灵感，点燃智慧的火花，总结过去，开
启辉煌的未来。
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书籍目录

第1章 犹太人具备经商的特质  所有经商的人都不会否认，犹太商人在全球商界中的精明强干和至高地
位，在世界的每一个角落里都有犹太商人杰出的表现。
这是因为他们具备一些适于经商的特质。
他们都有确定的目标，并不断地为之奋斗。
  1．拥有确定的目标  2．永远保持积极心态  3．不被暂时的失败所打倒  4．拥有成功者的个人魅力  5．
拥有强烈的自立意识  6．能从逆境中崛起  7．做一个懂得感恩的人  8．具有强烈的团队精神第2章 犹太
人经商有独到之处  犹太人认为：钱是有灵性的，你不看重它，它就常常背你而去，终生与你无缘，
即使迎面相撞，也可能失之交臂。
而对那些会赚钱又想赚钱的人，钱有时会自动找上门来。
犹太人正是靠他们经商的独到之处，让世人瞩目的。
  1．有强烈的挣钱欲望  2．把做老板当梦想  3．善于投资理财  4．擅长白手起家  5．敢于借钱打天下  6
．信奉高风险高利润第3章 犹太人对金钱有与众不同的看法  犹太俗语说：金钱无姓氏，更无履历表。
犹太人认为，只要是通过自己努力经营赚来的钱，就受之无愧。
他们把获取利润作为第一追求，认为能赚钱的商人就是好商人。
  1．赚钱不拘法，需抱平常心  2．把利润当第一要义  3．赚到钱就是好商人  4．做金钱的主人而非奴
隶  5．君子爱财，取之有道  6．用钱享受生活  7．健康才是美好的  8．信奉勤奋创造财富第4章 犹太人
与众不同的经商观  商场如战场，看不见狼烟起，听不见马长嘶，但是犹太人在商业帝国的纷争却无
时无刻不在上演着传奇，在经历过漫长的决斗之后，有的成为了叱咤风云的英雄。
  1．研究顾客的消费心理  2．对顾客以诚相待  3．借势操作的诀窍  4．活用商业游戏规则  5．分段迈向
终点  6．赚钱要当“寄生虫”  7．以诚信把生意做长久第5章 犹太人对企业管理有独特的理解  犹太人
认为企业是赚钱的基石和载体，对企业管理的好坏直接决定着收益的多少。
管理良好的企业犹如一个聚宝盆，让你拥有取之不尽、用之不绝的财富。
犹太人在经营企业的时候，善于包装，以此来提升企业的形象。
  1．制定健全的规章制度  2．善于合作求利益  3．创新是企业发展的源泉  4．充分发挥自己的优势  5．
重视家族关系  6．坚信自己的企业不会失败  7．尽可能改善员工福利  8．追求与员工、顾客共赢第6章 
犹太人对员工管理有绝招  犹太人认为，人是最重要的，企业的一切财富都由员工创造。
做好了对员工的管理，企业就成功了一半；做不好员工管理，企业必定失败。
犹太企业家总是拥有大度的胸怀，他们常常赞美员工，对待员工恩威并重。
  1．胸怀坦荡成大事  2．恩威并济待员工  3．常常赞美员工  4．选择员工重视能力  5．用人求其大而不
计其小  6．决不姑息纵容下属  7．善于让员工发挥潜能  8．讲究整体人才战略  9．自身保持良好的工
作作风第7章 犹太人信奉做事先做人  很多人已经具备成功的基本条件，但是却无法实现目的，常常功
亏一篑，一个重要的原因就是他们忽略了如何做人，忽略了做人的基本要求。
犹太人的成功很大程度上源于他们善于做人，并且做坚强的人。
  1．认识自我，超越自我  2．不断学习获取成功源泉  3．善于运用自己的智慧  4．把忍耐作为成功的
基石  5．追求永不泯灭的梦想  6．具有无往不胜的心态  7．保持宽容的心态  8．建立良好的人际关系  9
．自动自发地工作第8章 犹太人总能赢在谈判桌上  商场上要和对手谈判，要和合作者谈判，犹太人的
成功往往建立在一张张的谈判桌上。
犹太商人从来不打无准备的仗，在每次谈判之前，他们都会确定目标，并制定详细的计划。
  1．制定详细的谈判目标  2．充分准备谈判细节  3．在谈判中以攻心为上  4．掌握主动局势  5．准确把
握对手的脉搏  6．使对手向自己靠拢  7．在谈判中对事不对人  8．用气势压倒对方  9．谈判中的“三
十六计”第9章 犹太人善于捕捉商机  机会对商人来说往往是伟大事业的开始，成功的犹太商人决不放
弃任何一个机会，这是其成功的秘诀。
很多人失败，是因为他们贸然进入一个自己不熟悉的行业，犹太人决不会如此。
  1．在自己熟悉的领域发展  2．让机遇带来财富  3．创造商机寻求利润  4．商业情报是成功的先导  5．
捕捉商机是经商的关键
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