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前言

想来钱这东西，观其外表，不过是些印刷的纸张和小金属块而已。
以前我曾经见过纸币的整个印刷过程，一张纸上印有数张钞票，在其切割之前，看着它，想想竟然值
十几万日元，真是让人感到不可思议。
但是，正是这些纸片儿，一旦被赋予价值。
并得到全社会的承认，就会立刻摇身一变，开始行使其金钱的职能。
有它在手，想要的东西大都可以得到。
金钱，是满足人们欲望的手段，同时也是欲望的象征，它同人们自身紧密相关，有时也会使人丧失正
常的判断力，从而走上歧途。
有关生财之道的书通常很畅销，而一般面向大众的杂志也都设有“生财”这一栏目。
这反映厂很多人对现状的不满，对晚年生活更是充满不安，因此苦心经营生财之道。
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内容概要

《被钱喜爱的人和被钱讨厌的人》主要讲述了:金钱，是满足人们欲望的手段，同时也是欲望的象征，
它同人们自身紧密相关，有时也会使人丧失正常的判断力，从而走上歧途。
有关生财之道的书通常很畅销，而一般面向大众的杂志也都设有“生财”这一栏目。
这反映厂很多人对现状的不满，对晚年生活更是充满不安，因此苦心经营生财之道。
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作者简介

作者：(日本)多湖辉 译者：王洁
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书籍目录

第一章 钱要用在刀刃上——本想请客，结果却事与愿违1．“给多少，你看着办吧!”说这话的人，往
往事后发牢骚2．节日给上司送礼，为什么上司会生气3．怎样用钱才能使別人觉得“辈子感激”4．无
沦对谁都索取报酬的行为会令人生厌5．邀请部下去高级俱乐部的上司不受欢迎的理由6．人人物和小
人物的评判标准7．借9万日元比借10万日元更容易赢得对方的信任8．巧妙地使用1万日元，可以买到
借方的信任9．怎样挑选一个让对方满意的“回礼”10．礼节周到的公司新职员为什么会忘记“请客”
之恩11．最领情的请客对象12．同样金额，新钞票的威力更大13．“前些日子您找我借的10万日元为
什么想说却又难以开口14．日本人不接受现金的心理15．明明知道迟早会暴露，为什么还收取贿赂16
．贵重礼品对谁更有效第二章 金钱观的不可靠性——你被金钱操纵了吗?17．主妇们为什么乐意做报
酬微薄的商品评论员18．为了满足自己的虚荣心，利息再高也要贷19．白送反倒不领情20．再大数额
的钱，如果没有以钞票的形式摆在眼前，就只不过是个数字而已21．把借钱称为个人贷款是一种时
尚22．工薪阶层为什么会安于做顺从的纳税者23．小有积蓄的人，容易上当受骗24．泡沫经济崩溃的
又一原因25．内疚感让人解开腰包26．一个好点子出台，必须有成文的计划书为其包装，才能体现出
其价值27．高了则不满，低了则不安28．为什么买高级威士忌，要赠送玻璃杯29．越是“可有可无的
东西”就越容易时冲动将其买下30．每小时工资只差10日元，可打工的心情却大不相同31．时代变了
，人们的金钱观也会随之改变32．借钱被人拒绝，并非因为金额太大，而应从自身寻找原因33．当有
了一大笔可以自由支配的金钱时，为什么反倒小心谨慎起来第三章 为什么不可避免浪费现代人真正想
买的东西是什么?34．比喝闷酒、暴饮暴食更可怕的“疯狂购物”35．附加了“限时限量出售”的条件
，更容易引发人们的购买欲36．明知有诈，可还是经不住特价商品的诱惑37．高级男用假发套畅销的
原因38．卖领带的柜台里，为什么常常站着漂亮的女售货员：39．与现在的不满相比，人们更乐意购
买未来的希望40．去国外旅行，常常不得不买礼物41．手提电话为什么会如此普及?42．只要上档次，
就不惜血本⋯⋯第四章 为什么攒不住钱——有钱人与没钱人的心理差异
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章节摘录

插图：下面这个故事在别的书中我也曾提到过。
一次我参加日本万步俱乐部组织的游三宅岛活动，在港口处有卖新鲜鲣鱼的，价格便宜，组织者就买
了几桶，打算回去的途中，分给各位参加者。
组织者用船上的麦克风叫道：“有上好的鲣鱼，价格便宜，请大家前来购买。
”但无人响应。
眼看特意买来的鱼要白白浪费，组织者是一筹莫展。
我实在看不下去，就拿起话筒，喊道：“所剩不多，现在买还来得及。
”结果大家蜂拥而至.一会儿工夫鱼就被抢光了。
听一个卖和服的老板讲，一年到头都在降价的商店，顾客反而会越来越少。
因为这样做会使顷客觉得那儿只售便宜货，也就没有了划算的感觉。
但如果附加了限时限量的条件，人们的价值观和金钱观就与平时不同了。
因此商家绞尽脑汁吔利用消费者的这种心理，以把握商机。
比如卖毛衣，虽然库存很多，却只拿出几件挂在店里，卖完后再添上。
这不过是个小小的商业战术。
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编辑推荐

《被钱喜爱的人和被钱讨厌的人》由商务印书馆国际有限公司出版。
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