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内容概要

本书是一本业务主管实用工作手册。
向业务主管人士传授招募培训业务人员。
主持日常业务工作，提高业务绩效，督导业务工作的方法；并告诉业内人士怎样的人才称得上是一流
的业务主管。
如何打造营销市场的“梦之队”。
    这本书还将指导您作为业务主管如何分析市场，开拓市场，扩大市场份额，固巩销售业绩，以及如
何利用广告媒体获得成功的技巧与策略，是销售一线主管必备参考书。
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度五关  高招六 朝露夜袭  高招七 团队绩效  高招八 其他活动第七部分 面对面“读人”常识  第一节 如
何知道对方紧张、怯场  第二节 如何知道对方制造和睦关系  第三节 如何看出对方的真心  第四节 看出
对方刻意给你强烈印象  第五节 看穿对方刻意要你说“YES”第八部分 油察市场商机第九部分 争取更
多占有率第十部分 巩固市场的策略第十一部分 用广告业务创造需要第十二部分 助你签约的技巧
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