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内容概要

本书汇集全球房地产销售第一名保持者：汤姆，霍昔金斯连续12年吉尼斯销售记录保持者，汽车销售
大王：乔，吉拉德世界第一名的销售大师。
激励大师：金克拉世界顶尖的潜能大师：吉米，罗恩(安东尼，罗宾的老师)全球第一名的人际关系大
师：哈维，麦凯以一套效率提升系统热销全球46个国家的全球最知名销售训练师：博恩，崔西众多顶
尖大师的49种简单可行，行之有效的成交智慧。
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书籍目录

第一篇  顺利成交的六大前提
一. 了解你的客户
在这个世界上, 不存在两个完全一模一样的人, 即使是外形相似的双胞胎, 他们的个性. 情绪. 能力. 才华. 
思维模式以及沟通方法, 也会有很大的不同. 曼何况我们面对的是有着各种不同需求背景. 不同层次和不
同爱好的顾客. 既然顾客之间有着千差万别, 那么
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