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内容概要

本书将使你具有良好的经商口才，过人的生意头服，细心研读和应用书中的经商语言，可使你步步登
高，成为一名精明的商人、合格的老板、成功的企业家。
�    具有良好的经商口才，说服能力强的人，必然是商场中的活跃人物。
掌握经商口才的语言艺术，也是每个商人必备的能力之一。
    经商口才是一门技术，也是一门艺术。
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