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前言

　　拥有“一个亿”的财富！
这么刺激的事情你有想过么？
　　也许，这个念头仅仅在你浏览福布斯排行榜时一闪即过；也许，这个念头仅仅在你与朋友神侃时
一语带过；也许，这个念头仅仅在你从发财梦里睡醒时一笑而过。
但是现在，当“一个亿”就摆在你面前的时候，你是否还准备与它擦肩而过呢？
　　这当然不是在和你说笑话。
当你翻开这本书的时候，你的手里已经掌握了一把打开亿万财富之门的钥匙。
我们编写这本书的初衷就是要让“一个亿”的财富在每个人的面前变为可能。
　　——谁能给你一个亿？
　　你自己就可以给你一个亿。
这个世界上，只有自己赚取的财富，从来没有被赐予的财富。
记住，别人的永远是别人的，就算是别人的赠与，也仅仅是暂时寄存在你这里而已。
只有凭借自己智慧的头脑和勤劳的双手，才能创造出真正属于自己的财富。
　　——谁能给你一个亿？
　　没有人能够给你一个亿。
不要幻想天上掉馅饼这种好事，就算是天上掉馅饼砸在你的头上，你不去接住了、抓紧了，终归也会
被别人抢走。
　　——谁能给你一个亿？
　　这本书就能给你一个亿。
它将财富的秘密完全解码，以最质朴的语言、最浅显的形式展现在你的面前。
只要你翻开它、读懂它、理解它，然后身体力行，你就会得到你想要的财富。
全书共分为两大部分：　　第一部分以人物为主线，将十三位具有代表性的顶级富豪的成功经验进行
浓缩，用最精练的文字加以概括，让读者在读故事的过程中，了解他们成功的心路历程，领略获取财
富必须具备的意志品质和需要付出的艰辛。
　　第二部分，本书将各种获取财富的能力进行拆解、估价，总结出十个价值千万的能力(包括勇气、
创意、行动、机遇、人脉、口才、激情、诚信、自信、执著)，带领读者去细细体味获取财富所需要的
各种条件。
　　一个亿，说少不算少，毕竟这个世界上拥有一个亿财富的人并不算多；一个亿，说多也不算多，
对于那些顶级富豪而言，一个亿也许还比不上他们财富的一个零头。
对我们来说，一个亿，实际上就是一个符号，一个目标，指引着我们向财富迈进。
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内容概要

《谁能给我一个亿》，全书共分为两大部分：
第一部分，以人物为主线，将十三位具有典型意义的顶级富豪的成功经验进行浓缩，用最精简的文字
加以表述，让我们在读故事的过程中，领略获取财富所必须具备的意志品质和所需品尝的酸甜苦辣。

第二部分，本书将各种获取取财富的能力进行拆解、估价。
总结出十个价值千万的能力(包括获取财富的勇气、创意、行动力、机遇、人脉、口才、激情、诚信、
自信以及对于财富的执着)，带领我们去细绌地体味获取财富所需要的点点滴滴。
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章节摘录

　　废纸里面捡金子　　1985年，27岁的张茵放弃了深圳一份待遇优厚的工作，揣着3万元到香港做起
了废纸回收生意。
由于之前，张茵曾受中国一个造纸厂委托去香港收购废纸，因此张茵决定涉足造纸业，将稻草浆造纸
改为环保造纸。
　　刚进入到造纸业的时候，张茵观察到内地纸张短缺的情况和巨大的市场潜力。
由于国内的森林资源比较贫乏，特别是造纸的用速又使得森林建设严重滞后，而且国内废纸回收体系
很不健全，且级别不够，所以当时大部分高档纸的原料都需要进口的废纸和木浆。
国内只能通过进口废纸来解决国内造纸原料的供应问题。
　　由于废纸回收的门槛不高，因此，张茵“收破烂”的事业得到了不少客商的支持，很快，香港就
成了张茵事业的重要集散地。
同时，张茵在香港也遇到了她日后的夫君，也就是其事业伙伴——台胞刘名中。
于是两人一起在香港开展废纸回收的工作。
　　在香港，尽管从事废纸回收的人受教育的程度普遍不是很高，但是他们却特别讲信义，因此张茵
觉得跟他们很投缘。
　　由于张茵对回收的废纸坚持高标准、高品质，再加上那时正赶上香港的经济腾飞。
因此，张茵夫妇仅仅用了6年时间就完成了原始资本的积累。
　　造纸的原料在握，张茵开始着手自己造纸。
1987年，张茵在香港做了不到两年，就开始在大陆寻找可以合作的造纸厂。
在先后和辽宁营口造纸厂、武汉东风造纸厂、河北唐山造纸厂合资经营的经验基础上，张茵于1988年
在东莞建立了独资造纸厂——东莞中南纸业有限公司，主要生产生活用纸。
　　1990年，张茵夫妇将回收废纸的事业重心迁往美国。
因为那里不仅废纸资源极为丰富，并且废纸回收系统非常高效、科学。
与此同时，张茵更发现了一个其他人还没有留意的机遇，那就是大量运送出口货物的集装箱回到中国
时都是空返，这不正是自己可以入手的方向么？
　　看到这个机遇，张茵积极行动了起来，用很低的运费，把这些美国废纸运回了中国。
10年间，他们先后在美国建了7家工厂，将收到的废纸打包、运输。
张茵的造纸原料公司中南控股开始成为美国最大的造纸原料出口商，并一直蝉联到现在。
而且，张茵一直将出口废纸的业务发展了下去，如今中南控股公司已是全球最大的纸原料出口商，年
出口超过500万吨，并以年均30％的速度递增，业务遍及全球各地，成为全球废纸出口的王者。
　　可以说，美国丰富的纸原料市场奠定了张茵事业未来发展的基础，张茵也从美国的原料市场看到
了中国造纸市场的未来。
　　玖龙纸业的诞生　　1996年，张茵果断地在东莞投下1.1亿美元，成立了玖龙纸业。
虽说张茵是一位女性，但在做投资决策时，却具有连男性都难以企及的魄力和眼光。
在所用机器都是国产机的20世纪90年代，绝大部分的中国造纸厂仅仅处于5万吨左右的年产规模。
但张茵在东莞投产的第一家工厂就是20万吨的年产规模，而且从一开始进入造纸行业，张茵就为她实
现世界第一的包装纸厂商的目标设定了详细的规划。
1998年7月，玖龙纸业第一条生产线建成投产，每年可生产20万吨高档牛卡纸。
　　2000年6月和2002年5月，张茵又斥巨资在东莞基地先后安装了两条新生产线。
此时，虽然玖龙纸业以3条生产线、百万吨产在中国众多包装纸板市场上确立了龙头企业地位，但它
的脚步却丝毫没有慢下来，新生产线一条接一条。
后来，高瞻远瞩的张茵又挥师北上江苏太仓，在太仓迅速形成了95万吨的产能，几乎是再造了一个玖
龙。
张茵说：“在2000年前后，从来没有人像我们一样在太仓拥有几千亩土地。
”　　超前的眼光、大量的预投资使得玖龙很快就成为了行业的领导者。
因为在当时，玖龙纸业在东莞市麻涌镇的1353亩土地上建筑了35万平方米厂房，而土地成本仅为每亩2
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万；至于江苏太仓的投入，3839亩土地的买入单价则在8万～8.6万元。
要知道，到了2005年底，玖龙在大陆持有物业（厂房、土地、楼宇等）估值达24.61亿元。
从长远来看，这是节省了多么大的一笔成本啊！
　　此后几年，由于中国对箱板纸的需求不断增长，张茵不断投资购入大型造纸机，时至2005年底，
玖龙纸业的产能已达到330万吨，在中国市场的占有率为17%，成功地超越晨鸣纸业，成为全国第一、
亚洲第二、世界第八的造纸巨头。
　　而中国经济的发展，国外企业财团在中国的投资更是给了玖龙纸业发展壮大的机会。
中国已经晋升为“世界工厂”，可口可乐、耐克、索尼等国际企业，以及海尔、TCL等国内龙头企业
生产的产品都需要高质量的包装物，玖龙纸业产品供不应求。
　　张茵在全力打造玖龙纸业的同时也没有放松对中南控股公司业务的推进。
2002年，中南纸业跃升为美国集装箱出口用量最多的公司，并以超500万吨的年出货量，成为欧美最大
的纸原料供应商。
　　美国森林和纸业协会在2005年曾经发过一份报告称：美国一年需要消耗4700万吨纸张，这4700万
吨废纸中将有75%的废纸被循环利用。
而据中国海关统计，国内2005年废纸进口量，高达1704万吨。
这样算来，美国每年可再生利用废纸中的1/7被中南控股公司输出，而中国再生造纸原料的1/4以上由
中南控股公司输入。
　　凭借中南控股公司在美国的业务，张茵将废纸低价收购并低运费运回了中国，以最优化的成本—
—中国相对廉价的土地、能源、人力资源，生产紧俏的高档纸制品。
就这样，张茵夫妇为中国造纸行业种下了一片广袤的“森林”。
　　玖龙上市　　2006年3月3日对于张茵和玖龙纸业来说都是一个十分重要的日子。
这一天，玖龙纸业成功地在香港获得578倍的超额认购，募集到的资金超过38亿港元。
而张茵也凭此一举超过黄光裕，成为当年中国的首富。
　　张茵以中南控股公司为基础，构建了庞大、稳定的原料供应渠道，同时，其前瞻性的发展眼光、
专一的经营理念、超前的环保理念、完善的管理和配套服务以及规模效益，使玖龙纸业在香港股市得
到了投资者的极大认同，国际顶级投行“摩根士丹利”甚至将玖龙纸业加入到了环球指数、标准指数
的成分股，并加入香港恒生综合指数。
　　在张茵眼中，挑战就是当市场处于低增长期时，怎样建立企业的成本优势。
在她看来，公司的优势就在于：价格透明、公正，不会因为客户的身份就区别对待，更不会对大客户
开后门。
正因为如此，玖龙纸业的客户才能遍布五大洲。
张茵对此解释过：“玖龙纸业的客户都是全球性的，最大客户只占其销售总量的3%，40%的客户都是
国外企业，包括许多财富500强企业。
”　　张茵在财富之旅上一路走来，带给我们的启示在于，要想取得成功，首先就要明确自己的定位
：要知道自己适合做什么，不能盲目地跟随市场进入到自己不了解、不擅长的领域；而一旦确定了事
业的发展方向，就要专注于目标，不能朝三暮四。
追逐财富，就要有宽广的心胸和敢于冲破压力的决心，能够在遇到困难时意志坚强地勇往直前，冲破
一切阻力，直到取得最后的成功。
　　⋯⋯
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编辑推荐

　　一团废纸缔造的首富；一个小朵役的富豪蜕变史；一条裤子引发的淘金梦⋯⋯谁给了他们一个亿
？
现在，“一个亿”就摆在你的面前，不要再与他擦肩而过！
动起你的大脑，动起你的双手，取回自己的一个亿！
　　《谁能给我一个亿》能给你一个亿。
它将财富的秘密完全解码，以最质朴的语言、最浅显的形式展现在你的面前。
只要你翻开它、读懂它、理解它，然后身体力行，你就会得到你想要的财富。
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