
第一图书网, tushu007.com
<<受许人实用手册>>

图书基本信息

书名：<<受许人实用手册>>

13位ISBN编号：9787801447203

10位ISBN编号：7801447204

出版时间：2004-1

出版时间：宇航出版社

作者：杨丽娟

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<受许人实用手册>>

内容概要

海洋不仅记录着漫长的历史，而且创造着独特的文化。
伴随海洋新世纪前进的足音，我们组织众多的专家学者，历时3年，编辑出版了这一大型系列丛书。
内容既有海洋军事知识，也有海洋政治、经济知识；既有海洋地理介绍，又有海洋探险、神话和传说
方面的趣闻；既介绍了海洋的历史与未来，又展示了世界海军的现状与发展。
相信，本丛书的出版，对于繁荣我国海洋文化事业，增强全民族的海洋意识和海防意识，激励广大海
军官兵和青少年投身于热爱海洋、建设海洋和保卫海洋的伟大事业中去，将起到积极的作用。
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作者简介

杨立娟，女，湘潭大学中文系中文专业毕业，现任职北京环球阳光投资顾问有限公司总经理。
曾任中学教师、信息中心编辑、文化公司创意总监等职。
自幼从军从艺，生活中积累了丰富的知识和体验。
大学时期开始写作，先后发表过《绿色军营》、《女人桥》等散文和小说以及《中西方美学比较——
论维纳斯与洛神之美》等论文。
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媒体关注与评论

书评特许经营一词来源于法文，原意为免于奴隶、若役的身份，如今特许经营演变成为了一种特权。
特许经营的出现为人们提供了拥有、管理和指导自己事业的自由。
有了特许经营，即使我们这些缺少必要管理经验和经营成本的普通人，也能通过加盟特许经营获得一
个拥有自己事业的机会。
正是因为特许经营有这样的好处，才使得越来越多的人投入到了加盟特许事业的热潮中来。
��  
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