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内容概要

本书是亚洲神经语言学大师尚致胜老师耗费了近10年的时间，所研发出的目前世界上最先进的一套业
务行销培训课程，它融合了上世纪风靡全世界的神经语言程式学，以及其创始人理查·班德勒博士于
最近几年研发成功的一套称为说服工程式学在业务销售领域上的精华而成，这门当今世界上最先进的
销售技术涵括了七大步骤，在经过了全世界千千万万的销售人员使用和验证后，在短时间内大幅度地
将他们的业绩提高了两倍，甚至三倍，如果你也能实际练习和使用这些技巧及知识，你就会在最短的
时间内快速提高你的成交比例和销售业绩，因为，如果他们能，那么你也能。
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第一章 顶尖销售员应具备的十二项心态
第二章 如何开发与接触潜在客户
第三章 引发客户兴趣及建立好感
第四章 了解客户需求及特质
第五章 了解客户的购买模式
第六章 介绍解说产品与服务
第七章 解除客户抗拒
第八章 缔结成交——有效成交客户的方法
第九章 缔结成交十法
第十章 效率的时间规划与管理

Page 3



第一图书网, tushu007.com
<<超级影响力>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 4


