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内容概要

本书把企业与上游供庆商/下游客户的关系进行了深度聚类分析，结合大量实际案例提出了推进、实施
高效伙伴与联盟关系管理的方法、步骤与策略。
本书可供大、中、小型企业作为设计、实施与供应商/客户建立有效的伙伴和联盟战略的指南，是全球
公认的战略管理经典之作。
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作者简介

托尼·伦德朗，1994年创办管理咨询公司Strategic Partnering Pty Ltd，并任CEO及首席咨询专家。
他完全专著于战略伙伴和联盟关系的研究与实践，已有20多年的经济积累。
托尼早年学习化工专业，曾就职于ICI（英国卜内门化学工业有限公司）14年，担任该公司澳大利亚分
部首席运营
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