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内容概要

直销团队作为团队的一种基本形式，具有普通团队的特征，然而它又具有自己的特色，具备自己的特
殊功能。
相对于其他行业来讲，直销团队对直销事业的发展具有更为重要的作用。
这种特殊功能和重要作用，就是市场倍增的网络销售力量。
　　人们常说，选择比努力更重要。
组建直销团队首先应当选择一个成功的事业系统，然后才能修建一条属于自己的财富管道。
组建团队离不开培训，因为没有培训就没有直销团队，本书将告诉你如何才能做好团队的培训与销售
工作。
人脉是团队发展的生命线，人脉即是财脉，搭建好人脉网，才能帮助你建立起永久的财富管道。
复制是让团队发展壮大的技术核心，100%地复制成功，才能使财富网络无限扩大无限发展。
做好了这些，一支优秀的直销团队就已经被建立起来。
那么，下面该怎么做呢？
很简单，激发团队的潜能，领导他们从成功走向更大的成功。
　　具体的成功经验，请你翻阅本书，你就会豁然开朗。
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