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内容概要

找工作难，找个好工作更难。
面对就业的竞争，是在为别人打工，还是自己做老板的选择中，不用说每个人心中都会选择后者。
不过，对于刚步入社会，或试图进行二次创业者来说，做老板从小店开始是个明智的选择，因为开个
小店所需资金少、风险小、见效决、市场广阔。

《小店铺，赚大钱》选择了与居民生活密切相关的50种小店，就每种小店的开店前景、所需资金、项
目选择、商场调研、赚钱窍门、利润展望、实战体验等方面都给予了细致的指导。
无论你是刚毕业的学生，还是下岗职工，这本小书都能帮助你在广阔的商海中自由地享受开店的乐趣
和成功的喜悦。
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第一章 小店老板不好做小店全接触算算你的开店成功率创业经商知识及开业手续你可以开这样的店开
店的巧劲如何找到你的客户源如何摆放货品开店盘店哪个好租店铺还是买店铺开一个供吃供穿的小店
有个性，才有市场小店如何聚人气小店的顾客人缘价格战的打法小店如何搞促销小店卖“服务”第二
章 50个赚钱小店网上“东东”店温馨家居店汽车饰品店饰品百货店无水洗车店民俗文化制品店精巧编
织店牙齿美容店人体彩绘店特色书刊社常用文具店图文打印店手工香皂店手工银饰店浪漫蜡烛店五彩
蜡染店婴幼儿用品店玻璃美容店幽默玩具店礼品包装店电影附加品专卖活泼的动漫店成人玩具店锁匠
“公司”清洁洗衣店飘香饮品店老茶馆、新芳香小小餐饮店麦香面包店宠物副产品店娇艳鲜花店植物
医院“夹财”筷子店活力运动品店户外用品店精品音像店奇趣动漫店香薰店玩具出租店男女内衣店社
区便利店T恤印制坊生活粥吧暖人情的小酒馆绿色菜蔬店夕阳红事业小小健身房花木出租店中国结的
小店棋牌乐第三章 小店赚大钱之禁忌及对策盘店陷阱开店防骗术开店之初不要盲目乐观背景音乐的误
区知己知彼的准备小钱搏大利之兵法克服开店恐惧
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书摘以前曾经听说过名牌大学生摆摊做一个“猪肉王子”的故事，在惊奇之余，也有一点欣慰，这或
许代表了我们社会的一个进步，为什么高学历人才就不能做属于自己的买卖呢?所谓的北大学子卖猪肉
、卖糖葫芦不正是在告诉我们“万般皆下品，惟有读书高”的旧观念已经越来越没有市场了吗?他们尚
且能将寒窗苦读学到的知识运用于市场经济之中，更何况我们呢?伴随着大街上一个个时尚、风光的新
潮小店开花结果，我们不得不套用目前流行的一句话来表示感叹，那就是“小店铺，大利润”。
很多人会怀疑投资小店的利润究竟如何，风险是否能与利润对等。
可是哪个行业没有风险呢?即使今天你进入摩托罗拉或者西门子的大公司做管理人员，也难保明天不陷
入裁员风暴的中心呢? 想一想世界第一零售企业沃尔玛，不就是从一家小得不能再小的零售商店发家
的吗?所以我们说，虽然创业初期很艰辛，而且本小利微，但只要经营得当，风险还是很小的。
而且如果发展顺利，不仅养家糊口不成问题，还可以通过小本经营聚集人力、财力资本，摸索出一套
赚钱的经验，为以后发展大事业奠定基础。
为别人打工，还是自己做老板?不用说，每个人的心中肯定会选择后者，不过，对于刚步入社会，或者
意欲进行二次创业者来说，做老板也只能从小店做起，原因无它：本钱小、见效快、市场广阔，无论
你是刚毕业的学生，还是下岗职工，或者是厌倦重压生活的小资，都可以在广阔的商海自由地享受开
店的乐趣。
不过，既然是在商海，就不可避免会遇到暗礁流石，对于小店的老板，如果掉以轻心，几万块钱的积
蓄就很可能付之东流。
所以，小店的经营也需要一定的心理准备，想一想当年学习游泳的情景，如果不喝几口水，怎么能畅
游于大江之中呢?既然开店，心里就不能缺乏对失败结局的预想，也不能缺乏创业艰难的坚持，更不能
放纵心情享受暂时的成绩和前期投入的丰厚回报。
一旦决定开店，就好象有了自己的孩子，一旦拥有就要负起将其培育成长的责任，就要有持续奋战认
真养店的决心。
不要看我们书中介绍的成功案例就以为开店赚钱很容易，也不要看到我们指出的投资陷阱就疑虑重重
。
其实，在现代经济社会中，要赚钱，只能是放长线的事情。
所有挖得金银的朋友也都是把握了时机、看准机会，一步一步摸索出来的。
当然，一个健康的投资心态也需要能舍能弃的勇气，当考虑了所有因素，并采取了必要措施之后还是
无法改善获利情况，这时就要认真思索、评估是否没有发展前景，如果觉得自己不适合这份工作或者
时机不对，及早退出另做打算也是明智之举。
总而言之，我们这一本小书只是想向读者朋友们说明：开店创业是一条漫长而辛苦的路，只有小心谨
慎，找出每一个创业方法的成功点和可能的失败点，才可能向成功迈进!
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