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内容概要

　　当今社会，人心日趋复杂，竞争角逐几近沸腾，你是不是仅靠着一副好心肠、一颗慈善心也不能
应对面临的挑战？
集智谋、控术之精髓的三十六种计谋将会使你进退自如、游刃有余!恰当地运用有效计谋，才能曲径通
幽，财源才会滚滚来，职衔自会一路提升。
　　本书在述说着一个法则，一个智者方可生存的法则；也在论证着一个结局，一个智者方可成事的
结局。
这是一本让你能启智开悟、韬略满怀的大智慧、大学问的书籍。
它决非那些投机者、短视者眼中的一本教人奸诈与诡秘的书，而是一本高度凝聚中华智慧的超薄结晶
。
在此，谨以此书献给勇者、智者、胜者!
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书籍目录

第一章　曲径通幽，成功需要转个弯1.一定要找到恰当的手段2.声东击西，出其不意3.迷惑对手：在明
与暗之间游走4.从微妙之处人手5.及时清除身边的隐患6.先做这事，再办他事7.欲擒故纵，彰显智慧8.
打不了虎，就把它调走第二章　巧借外力——善借于物行得远1.会借，让你平步青云2.借别人的“脑”
成就大业3.借风使舵行得远4.一定要找到一条合适的路径5.借势用势，登上权力顶峰6.旧瓶装新酒也是
创新7.诱惑手段，大吊胃口8.棘手的事不要亲自去做9.借强者助阵以壮声威第三章　水流不腐，人“活
”不输1.该放弃时就放弃2.不同的对手，不同的策略3.快速制胜，贵在创新4.拿颗芝麻，换个西瓜5.说
走咱就走6.脱颖而出，走向卓越7.要在“连”字上下功夫8.以退为进，化险为夷9.让对手在自相矛盾中
不能自拔10.抓住对手的弱点就掌握了主动权第四章　捕捉机遇：既快又准还需狠1.要混就混得明明白
白2.在别人打好的基础上建功3.在别人的行动中设计自己的意图4.该出手时就出手5.机会最爱有准备的
人6.在天时地利上寻找机会7.敢于冒险的人机会更多第五章　做好你自己1.要有“东山再起”的勇气和
信心2.绝境中一定要看到希望3.重要的是要笼络人心4.先“打草”，让你更主动5.小事情也需大创意6.
放得下，你就更轻松7.得道多助，失道寡助8.挖掘潜力，超越自我9.有威信就有地位10.无花硬粘花，无
势硬造势11.柔情，也是一种有力武器12.好人缘，好人生第六章　摆摆明棋，下下暗棋1.学会藏身，等
待来时2.将真实目的隐藏起来3.投资感情，赚取利润4.才不可露尽，力不可使完5.不让对手摸清底数6.
藏露结合，让对手身陷云里雾里7.暗渡陈仓，迷惑敌人8.利用对手的“思维定式”9.真假难辨，在迷惑
中取胜10.舍不得孩子套不着狼第七章　谋定势：心路比脚路还要长1.把自己的优势发挥得淋漓尽致2.
该无声无息时，千万别张扬3.一定要深入到对手的阵营里4.心急吃不了热豆腐5.舍小利才能得大利6.治
就要治根治本7.从根本上削弱对手的战斗力8.“置之死地而后生”9.要把假象造出逼真的效果10.把对手
逼进死角11.不可同时树立多个攻击目标12.换一种思维达到目的13.找到事物间的内在联系第八章　知
人知面，关键要知心1.装疯卖傻，等待机会2.为自己找一个合适的理由3.投其所好，消磨意志4.利用弱
点，偷梁换柱5.假托它物，将对手杀于无形之中6.金蝉脱壳，转嫁灾祸之诡计7.表面是善意，暗地是“
刀子”8.热情背后，暗藏杀机9.借势用势，达到自己目的10.上屋抽梯，让人措手不及11.虚藏做作，一
面谄谀，一面夺权12.利用认识上的反差掩饰自己
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章节摘录

　　1.一定要找到恰当的手段在商场上，选择一个正确的经营之路是非常重要的，在竞争异常激烈的
条件下，为了避开拥挤的状态，高明的商人就会采取另一种办法--“曲线救国”，实际上就是“围魏
救赵”的方法，他们乘虚生产新产品，开辟新市场，为以后的生存和发展争得一席之地。
做生意需要开动脑筋，商人的思维要有独特的眼光，要能创造和发现最为恰当的方法，这样，财富的
机会就能随时恩赐于你。
图德拉原是委内瑞拉一位自学成才的工程师，他想做石油生意，可是既无石油界的老关系，又不具备
雄厚的资金条件。
经过慎重的考虑，他采取了迂回经营的方针。
一天，一位老朋友告诉他，阿根廷需要购买2000万美元的丁烷。
据图德拉自己掌握的信息，他知道阿根廷的牛肉过剩。
几天后，他又从报上了解到，西班牙的造船厂正为没有客户订货而发愁。
他把这三条消息反复研究后，一个使他步人石油经营市场的计划在脑中形成了。
他首先乘飞机来到西班牙，对西班牙造船商说：“如果你们向我购买2000万美元的牛肉，我就在你们
造船厂定购一艘造价2000万美元的超级油轮。
”西班牙人愉快地接受了他的建议。
这样，他把阿根廷的牛肉转手卖给了西班牙。
此后，图德拉又找到一家石油公司，他对公司老板说。
　　“我想在您这里购买2000万美元的丁烷，但条件是，您公司必须租用我在西班牙建造的超级油轮
来运输。
”公司老板对这个条件毫不介意，于是2000万美元的丁烷运到了阿根廷市场。
就这样，图德拉凭着迂回的经营方针，单枪匹马地杀人了石油海运行列，开始了他前途远大的经营。
懂计谋的兵家不会去直接与对手交锋，而是从对手想不到的角度，运用“围魏救赵”，避实击虚，以
迂回的手段取得胜利。
这样的战例也屡见不鲜。
战国时期，齐、韩、魏三国联合起来攻打燕国。
　　燕国眼看危在旦夕，便派太子到楚国求援。
楚王与燕王交好，立即以景阳为将，率兵以解燕国之围。
在当时的情况下，直接杀上前线，同三国联军对阵固然可起到支援燕国的作用，但楚国的军队并不十
分强大，贸然向三国联军发起进攻，显然要冒极大的风险。
聪明的景阳没有直接发兵救燕，而是选择了三国军队中最为强大而后防最为空虚的魏国作为敌手，用
一支精干的轻骑军偷袭魏国的雍丘，结果很轻松便取得了胜利。
景阳率军开始攻城后，魏国国内的民众开始混乱，前线将士的士气也受到了很大影响。
在攻燕的战斗中，魏军思乡心切，作战也不如往常那样积极勇敢了。
这就间接地支援了燕国。
攻占后，楚王十分高兴，准备重赏他为开疆拓地的将领，然而景阳却紧持要将雍丘作为礼物送给宋王
。
　　楚王十分恼怒，派人前去质问景阳。
景阳回答说：“本来我们此次发兵的目的，是去救助燕国，解燕国之围的，怎么可以为了区区一座小
城而使亡国的危险降临到楚国的头上呢？
”来人不解，问：“难道占据一座小城，楚国就会灭亡吗？
这简直是在危言耸听。
”景阳不急不躁地答：　“表面看来，我们攻占了雍丘后，一方面援助了燕国的正面战场，一方面多
占了一座城市，可谓一举两得，可如果这样做，祸事也就临头了。
楚国虽然兵强马壮，国力殷实，但与齐、韩、魏三国联军相比，实力还是处于下风。
魏国见楚国乘机夺去一座城市，必不甘心，肯定要回师声讨，如到那时，燕国战乱刚息，必不能有援

Page 4



第一图书网, tushu007.com
<<读三十六计学做人做事>>

于我，我们将独力同三国联军作战，难道就没有战败的危险吗？
一旦战败，国家还能够存在吗？
这怎么是危言耸听呢？
如果我们把它送给宋国，宋国的国君肯定十分感激我们，因为他们早就垂涎这座城市。
　　如果我们有难，他们还会发兵援助我们，除此之外，难道我们还有更好的方法吗？
”来人心悦诚服，回去如实向楚王作了禀报，并将雍丘送给了宋国。
果然，没有多久，三国联军便罢兵不再攻打燕国，转而攻打楚国。
魏国的大军驻扎在楚军的西边，齐国的军队驻扎在楚军的东边，楚军的后路也被阻断了，形势十分危
急。
胸有韬略的景阳再次使用“围魏救赵”之计，他采取了联齐打魏、和东打西的战略。
白天晚上，景阳不断派出使者假意前往齐军的营地进行谈判，每次去都大事张扬。
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编辑推荐

　　想从三十六计中学到做人做人的致胜秘诀吗？
本书集中三十六计的各种做人做事谋略于一身，为你讲解了这些谋略的致胜秘诀。
集智谋、控术之精髓的三十六种计谋将会使你进退自如、游刃有余！
这是一本让你能启智开悟、韬略满怀的大智慧、大学问的智慧宝典，一本高度凝聚中华智慧的超薄结
晶。
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