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内容概要

你是不是想自主创业，却苦于找不到合适的机会？
你是不是正在饱受创业之苦，缺钱、缺经验、缺客户？
你是不是正苦于缺乏经营管理策略，眉头不展？
　　本书通过具有说服力和启发性的普通人成功创业的事例，以平实、通俗的语言，叫你把握生活细
节并在其中寻找市场空缺，指导你成功地迈出自主创业的第一步；全方位的指出创业中通常会遇到的
问题，针对具体的问题提出行之有效的预防措施和解决方法，使你的事业顺利发展。
　　多样化、大众化、生活化的生动故事使深刻的经商之道浅显易懂、富有趣味性。
而全方位的实践经验指导将会使你在生活中具有发现商机的慧眼；在管理中具有独到的管理才能；使
你的事业快速、稳步的发展。
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作者简介

杨娜，北京人。
1996年毕业于北京大学英语系。
同年赴美国特拉华大学留学，并于1998年获公务管理硕士学位。
1999年至今在美国最大的老年保健公司之一担任管理分析工作。

　　早在中学时代，作者就曾作为优秀学生代表两次赴美参加中、美、苏三国青少年的暑期文化交流
活动。
在留学、工作期间，一直从事管理研究分析工作，并曾在美国东、西海岸居住过，对美国社会及文化
了解颇深。
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编辑推荐

　　近年美国，普通人致富的生动事例，众多家庭小企业成功的宝贵经验。
　　一本启发您在生活细节中发现商机的创业手册，一本教您预防、解决创业问题的“故事书”。
　　讲故事：面包是西方人最主要的食品之一，所以生产面包的厂家不计其数，但罗纳德通过考究的
面包制作，提供高品质的面包，使他的面包生产经营独树一帜，快速发展⋯⋯　　出点子：使自己的
产品与众不同，才能脱颖而出，那么应该注意⋯⋯　　讲故事：鲍威尔夫妇在加利福尼亚州圣地亚哥
附近经营着一家酸奶店，在他们特别的经营方式下，吸引了众多的顾客，生意非常红火。
小小的酸奶让是怎样保持和不断吸引顾客的呢？
　　出点子：良好的第一印象+优质的产品、服务，这就是他们经营的秘诀。
但是这些人人皆知的经商之道他们是如何巧妙地应用到实践中，并取得成功的呢？
这里到底隐含着哪些新鲜的招数和技巧呢？
　　讲故事：卡洛琳在一没经验、二没顾客、三没钱的情况下开始了艰难的创业历程，但是很快公司
就实现了350％的销售增长额，卡洛琳自己还被评为2002年的阿拉巴马州小企业年度人物。
她是如何在短时间内创造出这个奇迹的？
　　出点子：掌握先进的技术。
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