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内容概要

　　《现代商务必备全书》以引人入胜的方法向你展示当今世界最具挑战性和激动人心的商业机遇，
向你传授商界成功所必备的知识和技能。
它从企业战略、公关企划、人力资源、市场营销等方面详尽阐述最新的商务知识。
它能使你有效地提高自己的经商技能，让你拥有超前的商业意识、精明的商务头脑和非凡的经营手段
，使你工作起来效率更高、经商的利润更丰富、赚钱理财的能力更强。
　　也许你并不缺少激情，但可能缺少经验；也许你并不缺乏智慧，但可能未做更多的思考；也许你
已接近了成功，但可能就差关键的一步。
《现代商务必备全书》将给你全面的、系统的、有效的帮助。
当你为自己经商的每一步进行艰苦抉择时，《现代商务必备全书》将教会你独特而敏锐的洞察力和果
断而明智的决断力。
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编辑推荐

　　一个人遇到了神仙，神仙问他想要什么，他说要金子。
于是神仙用手指点了几块石头，石头立刻变成了金子。
神仙叫他去拿，他没有拿，神仙就问：“你还想要什么呢?”他说：“我要你的手指头！
”从本书中，你将要得到的不是金子，而是点石成金的手指头。
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