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内容概要

人生在世，面对无数的诱惑与磨难，往往不得不在“舍与得”面前彷徨徘徊。
诱惑如同美景，如果贪多求全，终将一无所获，不如抽身而出，舍举目之求，存美景于胸，放眼天下
，顿觉豁然开朗！
人生就是在取舍这间进行抉择，学会了舍，才能真正有得。
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章节摘录

第一章 舍得舍得，不舍难得少拿一分，能赢一生美国成功学家安东尼·罗宾在谈到“华人首富”李嘉
诚时说道：“他有很多哲理性的语言，我都非常喜欢。
有一次，有人问李泽楷，他父亲教了他一些怎样成功赚钱的秘诀。
李泽楷说父亲没有教他赚钱的方法，只教了他做人处世的道理。
李嘉诚这样跟李泽楷说，假如他和别人合作，如果他拿7分合理，8分也可以，那他拿6分就可以了。
”也就是说：他让别人多赚2分。
所以每个人都知道，和李嘉诚合作会赚到便宜，因此更多的人愿意和他合作。
你想想看，虽然他只拿6分，但现在多了100个人，他现在多拿多少分？
假如拿8分的话，100个人会变成50个人，结果是亏是赚可想而知。
在中国台湾有一个建筑公司的老板，他从一万元起步，做到100亿台币的资产。
他是怎么创业成功的？
他在别家做总经理的时候，对老板说，假如想要成功的话，应该考虑多让一分利而不是多争一分利。
他给老板看一则报道，这则报道就是报道李嘉诚，然后在上面写着：“7分合理，8分也可以，那我只
拿6分。
”他就是用这套李嘉诚哲学，成为一个拥资100亿台币的董事长。
前面提到的安东尼·罗宾，对李嘉诚的让利理论十分赞赏，并立即应用于实践中，他和任何人合作，
一定是用这样的思考模式，因此他的合作伙伴越来越多。
比如，他在台湾刚开始演讲的时候，“有一个经纪人，他有买房子还贷款的压力，而我没有什么压力
，但给他的抽成不够，没有办法付贷款。
为了帮助他付清贷款，我给他额外的提成。
我的另一个合伙人，他也有很多合伙人，但他什么都不懂，我还得教，结果我和他对开分。
为了帮助他消除他的生活压力，我愿意多牺牲二十个点。
”
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